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La transformación digital no ha irrumpido de forma 
brusca en nuestras vidas; se ha instalado con una 
naturalidad casi silenciosa. Hace no tanto tiempo asu-
míamos cierta incertidumbre en muchas de nuestras 

actividades cotidianas: desplazarnos, comprar, realizar ges-
tiones. Hoy, simplemente, no lo aceptamos. Nos movemos 
con información en tiempo real, compramos con procesos 
simples y transparentes y operamos con inmediatez.

Nos hemos adaptado en nuestra vida cotidiana sin 
debate, porque el valor es evidente. Y ese mismo cambio, 

Nuestros clientes ya 
son digitales

Saludo a los lectores Saludo a los lectores

como personas y como consumidores, ha ocurrido tam-
bién en nuestros clientes.

Promotores, constructores y técnicos desarrollan su acti-
vidad en un entorno donde la agilidad, la trazabilidad y la 
fiabilidad ya no son diferenciales, sino expectativas bási-
cas. Ya no comparan únicamente precios o capacidades de 
suministro; comparan experiencias. Y esperan del sector 
del hormigón un nivel de servicio alineado con ese nuevo 
estándar, que ellos consideran mínimo hoy en día para 
poder competir.

Esto nos interpela directamente.
La digitalización de nuestros procesos —desde la gestión 

de pedidos hasta la logística de suministro— no es una 
opción tecnológica, sino una necesidad estratégica. Mejorar 
la planificación, integrar la información entre planta y obra 
o disponer de datos en tiempo real no solo incrementa la 
eficiencia: reduce la incertidumbre y mejora la percepción 
del servicio.

Hay un elemento adicional que adquiere un peso cre-
ciente: la fiabilidad. En este nuevo entorno, la diferencia 
ya no está solo en hacer las cosas, sino en hacerlas bien 
siempre. La reducción del error, la consistencia en los pro-
cesos y el control de calidad se convierten en factores deci-
sivos de competitividad. La tecnología nos permite avanzar 
en esa dirección, minimizando desviaciones y anticipando 
incidencias: aportando valor al cliente. 

La transparencia y la trazabilidad refuerzan la confianza 
del cliente y contribuyen a poner en valor nuestro pro-
ducto, en un contexto de creciente exigencia técnica y 
reputacional.

El sector del hormigón preparado no necesita convertirse 
en un sector tecnológico, pero sí en un sector que integra 
la tecnología para ser más eficiente, más fiable y más cer-
cano a las necesidades reales de sus clientes.

Porque la transformación digital no consiste en herra-
mientas, consiste de expectativas. Y esas expectativas ya 
han cambiado.

Carlos Peraita Gómez de Agüero, Director General 
de ANEFHOP.
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E n esta entrevista, hablamos con Carlos Peraita, director 
general de ANEFHOP, sobre las claves de este cambio y sus 
recomendaciones para afrontarlo. 

Después de haber vivido el sector desde dentro de la 
empresa y ahora desde la asociación. ?Qué mirada le da 
esa doble experiencia¿

Me permite entender muy bien los problemas reales del sec-
tor. Durante casi 20 años trabajé en Cemex, en distintas áreas, 
desde proyectos internacionales hasta la operación directa del 
negocio. Después salí del sector durante un tiempo, lo que me 
sirvió para tomar distancia y ver el negocio del hormigón con 
otra perspectiva.

Cuando llegué a ANEFHOP, lo vi claro: era una oportunidad 
para trabajar de forma global en la búsqueda de solución de 
muchos de los problemas que había vivido desde la empresa. Ese 
es el gran valor, conocer las dificultades desde dentro y poder 
contribuir ahora a impulsar cambios y en lo posible hacer avan-
zar el sector. 

?Qué ha cambiado realmente en el sector en los últimos 
años¿

Han pasado muchas cosas, aunque no todas visibles. Yo desta-
caría tres grandes cambios.

Primero, el acercamiento a Europa, que nos está ayudando a 
anticipar mejor los retos futuros, especialmente en sostenibilidad. 
La DAP sectorial es un buen ejemplo de ello.

Segundo, el avance en el control del cumplimiento normativo 
con el RD163/2019, un primer paso – no único- muy importante 
hacia la vigilancia de la competencia desleal. 

Y tercero, la certeza de que el futuro del sector pasa por un 
modelo mucho más digital. Pasar del sistema actual al sistema 
digital es la famosa transformación digital que todos reconoce-
mos como imprescindible, pero que nos está costando arrancar.

El sector sigue avanzando lentamente en digitalización. 
?Por qué¿

Vamos despacio, introduciendo poco a poco cambios. En 
general vamos utilizando la tecnología necesaria, y pocas veces 
con un sentido de mejorar el valor aportado al cliente. Primero 
elimino mis dolores, luego pienso en los de los demás. Llama la 

Tras años centrado en la eficiencia 

operativa, el sector del hormigón 

entra en una nueva etapa en la que 

el valor se medirá por la gestión de 

datos, trazabilidad y capacidad de 

adaptación. Un cambio profundo que 

exige tomar decisiones hoy para poder 

seguir compitiendo mañana.

Carlos Peraita
Director General de ANEFHOP 

Entrevista

“La transformación digital 
no es una opción, la única 

decisión es cuándo empezar”.
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atención cómo hoy en día tenemos una herramienta como la cal-
culadora de CO2, pero es aún muy pronto para verla introducida 
en los sistemas de fabricación. Las empresas siguen utilizando un 
sistema manual para alimentar los datos.

Estamos empezando a utilizar datos, pero en un futuro 
próximo habrá que hacerlo mucho más, y de forma mucho más 
ágil. Necesitamos transformar todo el proceso a un sistema digi-
tal, donde el dato sea nuestro aliado (y el de la IA) a la hora de 
tomar decisiones.

?Dónde está hoy el verdadero valor de la tecnología en 
el sector¿

La tecnología abre puertas. Nos genera una mayor eficiencia 
operativa, nos permite entregar más valor, más rápido y a menor 
coste a nuestros clientes, nos ayuda a elevar nuestros niveles 
de cumplimiento normativo, y nos hace más atractivos ante el 
mercado laboral.

Muchas empresas han elegido, como una de sus primeras 
iniciativas, sensorizar el transporte, porque hoy es clave tener 
controlada la flota para poder comprometerte con los clientes, 
minimizar el número de camiones y conductores y controlar la 
calidad en el transporte. Entre la situación inicial y la final, el 
salto de control es infinito.

Hablando de datos, ?hasta qué punto van a ser 
determinantes¿

Van a ser absolutamente clave. En un futuro no muy lejano, 
nos va a interesar tener el dato bien organizado para poder reci-
birlo de los proveedores, y añadiendo los nuestros, enviarlo a 
nuestros clientes. 

El pasaporte digital de producto es un buen ejemplo de lo que 
viene. Como vemos, el modelo de relación va a cambiar total-
mente, así como nuestra forma de trabajar, apoyándonos con los 
Espacios de Datos sectoriales.

?Qué papel jugará la inteligencia artificial en este 
proceso¿

Va a tener un impacto enorme. En los próximos dos años 
será raro encontrar un proceso que no incorpore algún tipo de 
inteligencia artificial. Sin duda va a ser un apoyo importantísimo 
a la hora de acelerar los procesos y evitar errores. Su proceso de 
información es increíblemente rápido y la interacción, cada vez 
más fácil.

La IA va a resultar ser un ayudante de cada uno de nosotros, 
pero el conocimiento de lo que queremos hacer es absoluta-
mente nuestro. 

?Dónde hay más riesgo de equivocarse cuando se habla 
de transformación digital¿

El primer error es pensar que no va a afectar realmente al nego-
cio. Eso es un error grave. Y el segundo, empezar sin un plan. 
La transformación digital no puede ser intuitiva. Requiere una 
estrategia clara, con objetivos a medio y largo plazo.

?Qué empresas están mejor posicionadas hoy¿
Las empresas que más están destacando son aquellas que están 

apostando por ofrecer productos bajos en carbono, aunque haya 
baja demanda aún. Si a esto le sumas una mayor y mejor gestión 
del dato a través de su generación, recopilación y tratamiento, las 
empresas que están haciendo estas dos cosas creo que hoy van 
por delante.

?Qué le preocupa del sector a corto plazo¿
Me preocupa la incertidumbre, y en ese sentido el impacto 

del Marcado CE que actualmente se está desarrollando a nivel 
europeo. Habrá que esperar a ver cómo se acaba de definir y qué 
influencia tiene en el día a día.

También, las exigencias de sostenibilidad de producto y sus 
consecuencias documentales. El pasaporte digital de producto va 
a ser clave en el futuro inmediato, y para llegar ahí, las empresas 
van a tener que dar un gran salto tecnológico.

?Y qué papel debe jugar la asociación en este contexto¿
Acompañar, facilitar y orientar. En ningún caso estamos obli-

gando a nadie. Nuestra misión es tratar de ofrecer lo necesa-
rio para provocar un interés en querer cambiar las cosas, que 
creemos es necesario. Necesitamos incorporar progresivamente 
a nuestros asociados al ecosistema digital, y en ello estamos tra-
bajando desde la asociación. No tratamos de forzar nada, úni-
camente facilitar la información para que el que quiera pueda 
hacerlo de la forma más sencilla.

Si tuviera que dar tres prioridades claras a una empresa 
del sector, ?cuáles serían¿

En primer lugar, cumplimiento/datos: sin esto no va a poder 
sobrevivir.

En segundo lugar, poner el foco en el cliente/servicio, trasladar 
la generación de valor.

El tercer foco es la atracción y retención de talento. Si no 
cambiamos la forma de hacer las cosas en pocos años tendremos 
un grave problema.

Para terminar, ?cuál sería su mensaje al sector¿
Me gustaría transmitir una idea clara: otros sectores, que son 

nuestra competencia, ya están trabajando desde hace tiempo para 
prepararse. Por tanto, se van a posicionar mejor que nosotros si 
no reaccionamos.

El pasaporte digital de producto es una realidad que va a lle-
gar y que tendremos que entregar con nuestros productos. Si 
nosotros no lo tenemos, estaremos fuera, como sector y como 
producto

Aprovechemos la tecnología para cumplir, para mejorar inter-
namente, para mejorar nuestras relaciones comerciales y para 
atraer talento.

La transformación digital no es una opción; la única decisión 
posible es cuándo empezar.
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ANEFHOP ha iniciado el nuevo proceso de 

elaboración de la Declaración Ambiental 

de Producto (DAP) sectorial del hormigón, 

que sustituirá a la actualmente vigente, 

cuyo vencimiento está previsto para el 11 

de mayo de 2027. 

La Declaración Ambiental de Producto es una herramienta 
reconocida a nivel europeo para medir y comunicar el 
impacto ambiental de los productos de construcción, 
como el hormigón preparado.

Su uso se ha consolidado como un elemento clave en los 
procesos de contratación pública y en los proyectos vincula-
dos a la construcción sostenible, donde la exigencia de este 
tipo de declaraciones es cada vez más habitual.

En este contexto, no disponer de una DAP puede suponer 
una desventaja competitiva frente a otros materiales o frente 
a empresas del propio sector que sí cuenten con este tipo de 
certificación ambiental.

La nueva DAP sectorial permitirá a las empresas adherirse 
de forma voluntaria, con un coste significativamente inferior 
al que supondría la elaboración de una DAP individual. Al 
igual que la actual, la nueva declaración tendrá una validez 
de cinco años.

DAP sectorial del hormigón
ANEFHOP inicia el nuevo proceso de elaboración 

Hormigón

Desde ANEFHOP se subraya que esta iniciativa se 
enmarca en la estrategia sectorial de sostenibilidad y des-
carbonización del hormigón preparado, al proporcionar una 
herramienta objetiva, homogénea y verificable para medir 
el impacto ambiental del producto y avanzar en la mejora 
continua de sus indicadores ambientales.

x  Incrementar la representatividad del          
resultado, reforzando la credibilidad de la DAP                                   

Asimismo, la Asociación destaca que las empresas que 
decidan no incorporarse en esta fase inicial deberán esperar 
a una futura actualización del ciclo, prevista dentro de cinco 
años, para poder adherirse posteriormente.

Por ello mismo, ANEFHOP anima especialmente a las 
empresas que ya participaron en la anterior DAP secto-
rial (que contó con la adhesión de más de 500 plantas) a 
sumarse de nuevo a este proceso, con el objetivo de mante-
ner e incluso incrementar la representatividad del resultado 
obtenido, reforzando así la solidez, credibilidad y utilidad de 
la DAP como referencia ambiental del sector del hormigón 
preparado.

ANEFHOP anima 

especialmente a las empresas 

que ya participaron en la 

anterior DAP sectorial (que 

contó con la adhesión de más 

de 500 plantas) a sumarse de 

nuevo a este proceso con el 

objetivo de mantener e incluso 

incrementar la representatividad 

del resultado obtenido.
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La producción nacional de hormigón preparado alcanzó los 7,50 millones de metros 

cúbicos en el tercer trimestre de 2025, lo que supone un incremento del 12,3% respecto 

al mismo periodo del año anterior, según el último informe publicado por la Asociación 

Nacional Española de Fabricantes de Hormigón Preparado (ANEFHOP). 

 

E l crecimiento de la producción de hormigón preparado 
durante el tercer trimestre de 2025 “se trata del mejor registro 
trimestral desde 2011, confirmando una tendencia de crecimiento 
sostenido que ya se prolonga durante 11 trimestres consecutivos”, 

afirma Carlos Peraita, director general de ANEFHOP.
Este avance consolida un escenario globalmente positivo 

para el sector, aunque desde el ámbito empresarial “se percibe 
que los niveles de producción podrían haber sido incluso mayores en 
buena parte del territorio, atendiendo a la cartera de obra existente, 

la velocidad prevista de ejecución y las necesidades estructurales de 
vivienda aun sin cubrir”, explica el directivo.

En el conjunto del año, la producción acumulada asciende 
a 21,7 millones de metros cúbicos, frente a los 20,4 millones 
registrados en 2024, lo que representa un aumento del 6,5%. 
Asimismo, la media móvil de los últimos 12 meses se sitúa 
en 28,5 millones de metros cúbicos, con un crecimiento del 
6,3%, el nivel más alto de los últimos trece años.

Crecimiento sostenido
El hormigón preparado acumula 11 trimestres al alza 

Hormigón
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x  Un crecimiento generalizado por territorios                                  

El comportamiento territorial del sector ha sido mayo-
ritariamente positivo. Todas las comunidades autónomas 
presentan crecimientos interanuales en el tercer trimestre, 
con la única excepción de Baleares. Destaca especialmente 
Andalucía, que lidera el crecimiento con un incremento del 
31,4% frente al año anterior, impulsado por la fuerte actividad 
en Sevilla, Málaga y Granada.

También muestran una evolución muy favorable la 
Comunidad Valenciana, con crecimientos relevantes en 
Castellón y Valencia motivados por la reconstrucción de la 
DANA, y Castilla y León, que registra un aumento del 9%, 
apoyado en gran medida por la licitación estatal vinculada 
a infraestructuras ferroviarias. En conjunto, Andalucía y la 
Comunidad Valenciana concentran cerca del 60% del creci-
miento nacional del trimestre.

x  Obra civil y licitación pública                                  

La evolución favorable del sector está estrechamente ligada 
al dinamismo de la licitación pública, que entre enero y octu-
bre de 2025 alcanzó los 26.327 millones de euros, un 13% 
más que en el mismo periodo de 2024 y un 20% superior a 
2023. 

La obra civil continúa siendo el principal motor, represen-
tando el 56% del total licitado, aunque se observa también un 
crecimiento significativo en edificación.

Las grandes actuaciones en infraestructuras de transporte, 
movilidad urbana y proyectos estratégicos, junto con los 

efectos de la reconstrucción tras episodios climáticos extre-
mos, están teniendo un impacto directo en la demanda de 
hormigón preparado.

x  La vivienda y la ejecución de obra, siguen 
siendo las asignaturas pendientes                                  

Pese al buen comportamiento de la producción, ANEFHOP 
señala que el sector de la vivienda sigue sin mostrar una 
recuperación clara, con un volumen de visados de obra nueva 
todavía insuficiente para atender las necesidades estructurales 
del país. 

A ello se suman factores que condicionan el ritmo real de 
ejecución de las obras, como la escasez de mano de obra, que 
continúa ralentizando proyectos en numerosas regiones.

x  Perspectivas para el cierre de 2025                                  

Los datos adelantados de consumo de cemento, que mues-
tran incrementos superiores al 15% en el cuarto trimestre, 
permiten anticipar un cierre de año positivo para el hormi-
gón, con un crecimiento anual que podría situarse entre el 
6% y el 7%, en función del ritmo efectivo de ejecución de 
las obras.

Desde ANEFHOP se destaca que el sector afronta el final 
de 2025 y el inicio de 2026 con realismo, prudencia y un 
moderado optimismo, apoyado en una cartera de obra rele-
vante, pero condicionado por factores externos como el con-
texto macroeconómico, la evolución de los costes y la dispo-
nibilidad de recursos humanos.
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El II Congreso del Hormigón, organizado por la Asociación 
Nacional Española de Fabricantes de Hormigón Preparado 
(ANEFHOP), se celebrará los días 12 y 13 de mayo de 
2027 en el Palacio de Congresos de Granada, consolidán-

dose como el principal foro profesional y técnico de ámbito 
nacional dedicado en exclusiva al sector del hormigón.

El anuncio se realizó ayer en una rueda de prensa con la 
participación de representantes institucionales y del sector, 
en la que se ha puesto de relieve la dimensión nacional del 
Congreso y su papel como espacio de referencia para abordar 
los retos actuales y futuros de la industria del hormigón.

El Congreso del Hormigón celebra su segunda edición tras 
el éxito del primer encuentro, celebrado en Zaragoza en junio 

de 2024, que reunió a más de 600 profesionales procedentes 
de toda España, así como representantes de empresas, admi-
nistraciones públicas, centros de investigación y universida-
des. Aquella primera edición confirmó la necesidad de un foro 
estable que permitiera al sector analizar de forma conjunta 
cuestiones clave como la sostenibilidad, la innovación, la digi-
talización, la normativa y las personas que lo integran.

x  Un foro empresarial de alcance nacional                                   

El presidente de ANEFHOP, Joaquín Molina Ruipérez, ha 
señalado que el II Congreso del Hormigón consolida “un foro 
empresarial de alcance nacional estrechamente vinculado a la evolución 

El encuentro analizará el impacto de la sostenibilidad, la digitalización y la evolución normativa 

en la competitividad de una industria vinculada directamente a la inversión en construcción.

II Congreso del Hormigón
Se celebrará los días 12 y 13 de mayo de 2027 en Granada

Hormigón
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de la construcción y de la inversión en vivienda e infraestructuras.” 
Según ha explicado, el sector del hormigón se encuentra en 
un momento decisivo para seguir invirtiendo en sostenibili-
dad, innovación y digitalización, “debiendo para ello garantizar su 
rentabilidad”. Así, “el Congreso permite a las empresas abordar 
estos procesos de forma coordinada, con un impacto directo 
en la eficiencia, los costes y la capacidad productiva”.

Por su parte, el presidente del Comité de Gestión de 
ANEFHOP en Andalucía, Juan Carlos Marín Recio, ha 
subrayado que el sector del hormigón es intensivo en empleo 
y cuenta con una amplia implantación territorial, lo que lo 
convierte en un indicador directo del dinamismo de la activi-
dad constructiva. El Congreso, ha añadido, permitirá visibili-
zar “su contribución a la actividad económica, así como fortalecer el 
vínculo entre la industria, el territorio y los grandes retos actuales de la 
construcción”.

La alcaldesa de Granada, Marifrán Carazo, ha destacado 
durante la presentación que la elección de la ciudad como 
sede “refuerza la posición de Granada como ciudad de grandes eventos 
profesionales vinculados al conocimiento, la innovación y los sectores 
estratégicos de nuestra economía”. 

Asimismo, ha subrayado que la celebración del Congreso 
“supondrá un impacto positivo para la economía local, especialmente en 
el ámbito del turismo de congresos, el alojamiento, la restauración y los 
servicios, además de proyectar la imagen de Granada como un enclave 
idóneo para el debate técnico y empresarial de primer nivel”.

x  Sesiones técnicas y mesas redondas,               
exposición comercial y área exterior                            

España y agrupa actualmente a más de 350 compañías aso-
ciadas y colaboradores. La asociación actúa como interlocu-
tor del sector ante las administraciones públicas y trabaja en 
ámbitos como la calidad, la sostenibilidad, la seguridad y la 
modernización tecnológica, factores clave para la competitivi-
dad industrial.

Durante dos jornadas, el II Congreso del Hormigón combi-
nará sesiones técnicas y mesas redondas con una exposición 
comercial integrada y un área exterior destinada a maquinaria 
y soluciones industriales, configurándose como un punto de 
encuentro para la industria y un espacio de análisis estratégico 
para el futuro del sector.

“El II Congreso del Hormigón 

consolida un foro empresarial de 

alcance nacional estrechamente 

vinculado a la evolución de la 

construcción y de la inversión en 

vivienda e infraestructuras”. 
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En un momento clave para la 

construcción en España, marcado 

por la necesidad de ampliar el 

parque de vivienda, modernizar 

infraestructuras y avanzar en la 

descarbonización de la actividad 

industrial, el sector del hormigón 

prepara su principal cita nacional.

El II Congreso del Hormigón, que se 

celebrará en Granada en mayo de 

2027, aspira a consolidarse como el 

foro de referencia para analizar 

los retos económicos, tecnológicos 

y regulatorios que afectan a una 

industria estrechamente vinculada a 

la inversión y al ciclo constructivo.

Juan Carlos Marín Recio, presidente del Comité de 
Gestión de ANEFHOP en Andalucía, analiza el papel 
estratégico del sector, el impacto territorial de la indus-
tria del hormigón y la relevancia de este Congreso como 

espacio de reflexión y coordinación empresarial.

?Cómo valora para el sector andaluz que el II Congreso 
del Hormigón se celebre en Granada y cuente con res-
paldo institucional desde su presentación¿ 

Sin duda la designación de Granada como sede del II 
Congreso del Hormigón es una magnífica noticia ya que 
supone un reconocimiento al peso industrial, económico y 
tecnológico que Andalucía ha ido consolidando en los últimos 
años dentro de la cadena de valor del hormigón. Este evento 
sitúa a nuestra región el centro del debate nacional sobre los 
retos del sector, proyectando la capacidad de nuestras empre-
sas para liderar procesos de innovación, sostenibilidad y trans-
formación productiva.

Además, el respaldo institucional refuerza aún más este 
mensaje, es un reconocimiento de que el hormigón es un sec-
tor estratégico, intensivo en empleo y fundamental para el 
desarrollo de edificaciones e infraestructuras.

Juan Carlos Marín
Presidente del Comité de Gestión de ANEFHOP en Andalucía

Entrevista

“La designación de Granada 
como sede del II Congreso del 

Hormigón es una magnífica noticia 
ya que supone un reconocimiento 
al peso industrial, económico y 
tecnológico que Andalucía ha 
ido consolidando dentro de la 

cadena de valor del hormigón”.
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El hormigón es un termómetro de la inversión en 
vivienda e infraestructuras. ?Cómo evalúa el momento 
actual del sector y de las empresas andaluzas¿ 

El sector vive un momento clave. La actividad construc-
tiva muestra señales de recuperación sostenida, impulsada 
por la necesidad de ampliar el parque residencial, modernizar 
infraestructuras y avanzar en la rehabilitación energética. En 
este contexto, las empresas andaluzas están demostrando una 
notable capacidad de adaptación, manteniendo niveles de pro-
ducción estables y reforzando su competitividad.

Nos encontramos con desafíos estructurales como la presión 
de costes, la incertidumbre regulatoria y la necesidad de acele-
rar inversiones en tecnología y sostenibilidad. Y las empresas 
andaluzas de hormigón está respondiendo con profesionali-
dad, anticipación y una clara voluntad de modernización.

El sector afronta retos importantes en sostenibilidad, 
digitalización y adaptación normativa. ?Cómo están 
respondiendo las empresas fabricantes de hormigón 
andaluzas¿

Las empresas andaluzas están avanzando de forma decidida 
en estos tres ámbitos. En materia de sostenibilidad, se están 
incorporando tecnologías para reducir emisiones, optimizar 
consumos y mejorar la trazabilidad ambiental del producto. 
En el ámbito de la digitalización, la implantación de siste-
mas de control de producción, logística inteligente y herra-
mientas de gestión avanzada es ya una realidad creciente. 
Finalmente, en adaptación normativa, el sector está realizando 
un esfuerzo notable para alinearse con los nuevos requisi-
tos técnicos y ambientales, apoyándose en iniciativas como el 
sello Hormigón Expert impulsado por ANEFHOP.

En conjunto, la industria andaluza está demostrando que 
puede competir en un entorno cada vez más exigente, apos-
tando por la calidad, la seguridad y la innovación.

En un momento donde existe necesidad de ampliar el 
parque residencial y modernizar infraestructuras, ?qué 
papel debería jugar la colaboración público-privada¿

La colaboración público privada es esencial para acelerar la 
ejecución de proyectos estratégicos. La inversión en vivienda 
asequible, la renovación de infraestructuras y la lucha contra 
el cambio climático requieren una coordinación estrecha entre 
administraciones y empresas. El sector del hormigón, por su 

capilaridad territorial y su capacidad productiva, puede actuar 
como un aliado clave para garantizar que estos proyectos se 
desarrollen con eficiencia, calidad y sostenibilidad.

Un marco estable, predecible y orientado a la colabora-
ción permitirá movilizar inversión, reducir tiempos y generar 
empleo de calidad en Andalucía.

?Qué oportunidades supone para el tejido empresarial 
andaluz acoger este Congreso¿

Supone una oportunidad extraordinaria para visibilizar el 
potencial de la industria andaluza del hormigón. Permite mos-
trar casos de éxito, atraer a proveedores tecnológicos, forta-
lecer alianzas con constructoras y administraciones, y situar 
a Andalucía como un referente nacional en innovación y sos-
tenibilidad. Además, el Congreso generará un impacto econó-
mico directo en la ciudad y un impacto reputacional duradero 
para el conjunto del sector en la región.

?Qué espera que se lleven las empresas que participen 
en el Congreso¿

Espero que las empresas salgan del Congreso con una visión 
clara de los retos y oportunidades que marcarán el futuro del 
sector: que encuentren inspiración en las experiencias com-
partidas, identifiquen soluciones tecnológicas aplicables a su 
actividad y refuercen su compromiso con la calidad, la soste-
nibilidad y la innovación.

Pero, sobre todo, que perciban el Congreso como un espa-
cio de colaboración real, donde el sector avanza unido y con 
una hoja de ruta compartida para seguir siendo competitivo y 
esencial para el desarrollo económico y social de nuestro país.

“Espero que las empresas perciban 
el Congreso como un espacio de 
colaboración real, donde el sector 

avanza unido y con una hoja 
de ruta compartida para seguir 
siendo competitivo y esencial 
para el desarrollo económico 
y social de nuestro país”.
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La Federación Iberoamericana 

del Hormigón Premezclado (FIHP) 

conmemorará en 2026 su 50 aniversario, 

coincidiendo con cinco décadas de 

actividad orientada al intercambio de 

conocimiento, la cooperación técnica 

y el fortalecimiento del sector del 

hormigón premezclado en el ámbito 

iberoamericano.

50 aniversario de la FIHP 
Espacio de referencia del hormigón premezclado en Iberoamérica

Hormigón

L a FIHP tiene su origen en 1976, cuando, en el marco del 
I Congreso Iberoamericano de Empresas del Hormigón 
Premezclado celebrado en Zaragoza, surgió la iniciativa de 
constituir una organización que permitiera a los productores 

de hormigón de Iberoamérica compartir información, experien-
cias y conocimiento técnico, así como generar un acervo común 
de referencia para mejorar el desempeño de la industria de la 
construcción.

Desde entonces, la Federación ha desarrollado una intensa acti-
vidad basada en la celebración de encuentros internacionales y 
en la colaboración entre asociaciones, institutos y productores de 
hormigón de Latinoamérica, el Caribe y la Península Ibérica. En 

el marco de este 50 aniversario, la FIHP ha señalado como ejes 
prioritarios la puesta en valor del papel del sector del hormigón 
en la sociedad, el impulso de la formalización y la competitividad 
de la industria y el posicionamiento de la sostenibilidad como 
uno de sus principales atributos. 

x  Reunión del Cemento y el Concreto                                  

Las celebraciones conmemorativas del 50 aniversario de la 
FIHP se desarrollarán durante la celebración de la Reunión del 
Cemento y el Concreto – PROCEMCO ’26 en Cartagena de 
Indias del 5 al 8 de mayo de 2026, reconocida como uno de 
los principales espacios académicos del sector iberoamericano. 
PROCEMCO incluirá reuniones institucionales y actividades téc-
nicas dirigidas a los productores de hormigón, con un enfoque en 
competitividad, sostenibilidad y nuevas tecnologías.

Desde la Asociación Nacional Española de Fabricantes de 
Hormigón Preparado (ANEFHOP) celebramos estos 50 años de 
trayectoria de la FIHP y su contribución al desarrollo y la cohe-
sión del sector del hormigón premezclado en el ámbito ibero-
americano, y expresamos nuestro deseo de seguir construyendo 
conjuntamente industrias más sólidas, competitivas y prósperas, 
basadas en la cooperación, el conocimiento técnico y una visión 
compartida de futuro.

A lo largo del año 2026, la FIHP tiene previsto mantener 
informadas a sus entidades miembro sobre el desarrollo de las 
distintas iniciativas vinculadas a esta conmemoración, a través 
de boletines y comunicaciones periódicas que valorarán tanto la 
trayectoria histórica de la Federación como los principales retos 
y oportunidades del sector en la actualidad.

Las celebraciones 
conmemorativas del 50 

aniversario de la FIHP se 
desarrollarán durante la 

celebración de la Reunión 
del Cemento y el Concreto 

– PROCEMCO ’26.
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El hormigón continúa dando pasos firmes 

en su proceso de descarbonización, 

anticipándose a un escenario marcado 

por mayores exigencias normativas y 

ambientales. Un ejemplo reciente es la 

incorporación de hormigones de bajas 

emisiones en dos nuevos proyectos 

nacionales impulsados por ACCIONA, que 

permitirán evitar la emisión a la atmósfera 

de más de 180 toneladas de CO2.

Estas actuaciones se alinean plenamente con los objetivos 
recogidos en la Hoja de Ruta del Hormigón, diseñada para 
impulsar una transición progresiva y técnicamente viable 
hacia soluciones constructivas más sostenibles, y ponen 

de manifiesto la capacidad del sector para responder a una 
demanda creciente de materiales con menor huella de carbono.

En uno de los proyectos, correspondiente a la construcción 
de una promoción de 52 viviendas en Santander, ACCIONA 
ha empleado cerca de 4.000 m³ de hormigón fabricado con 
cemento evoBuild Low Carbon Cemento 50 CEM III/A 42,5 
N SRC, de Heidelberg Materials Hispania, suministrado por 
Hormigones Santander S.L. El uso de este material ha contri-
buido de forma significativa a la reducción de emisiones aso-
ciadas a la obra.

En esta misma actuación, la constructora ha incorporado 
además 300 toneladas de acero Clean Energy, fabricado por 
CELSA, lo que ha supuesto una reducción adicional de 42 

Bajas emisiones 
El hormigón con huella de carbono reducida avanza en España

Hormigón

toneladas de CO₂, un 32 % menos respecto a soluciones 
convencionales.

Por otro lado, en las obras de acceso al hospital de Teruel, 
ACCIONA ha utilizado más de 4.500 m³ de hormigón fabri-
cado con cemento CEM III/A 42,5 SR, en colaboración con 
CEMEX. En este caso, el empleo de hormigones con una huella 
de carbono inferior a 469 kg de CO₂ equivalente por tonelada 
—umbral recogido en la taxonomía europea— ha permitido un 
ahorro estimado de 143 toneladas de CO₂, lo que supone un 
11 % menos frente a hormigones convencionales y hasta un 
44 % menos en comparación con los valores sectoriales del 
hormigón en España.

x  Valoración positiva de ANEFHOP                              

Desde ANEFHOP valoramos muy positivamente este tipo 
de iniciativas, que confirman que el hormigón bajo en car-
bono es ya una realidad industrial y que una parte muy rele-
vante del sector cuenta con la capacidad técnica, productiva y 
logística necesaria para suministrar soluciones cada vez más 
sostenibles. Asimismo, estas experiencias refuerzan la impor-
tancia de la colaboración entre promotores, constructores y 
fabricantes como elemento clave para acelerar la transforma-
ción del sector.

ANEFHOP seguirá trabajando junto a sus empresas asocia-
das para hacer realidad los compromisos recogidos en la Hoja 
de Ruta del Hormigón y contribuir al desarrollo de una cons-
trucción responsable, alineada con los objetivos climáticos y 
de sostenibilidad.

ANEFHOP seguirá trabajando 
junto a sus empresas asociadas 

para hacer realidad los 
compromisos recogidos en la 
Hoja de Ruta del Hormigón 
y contribuir al desarrollo de 

una construcción responsable.
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La reciente convocatoria de ayudas 

para la obtención de los permisos de 

conducción de las clases C y D, impulsada 

por el Ministerio de Transportes y 

Movilidad Sostenible, ha vuelto a poner 

de relieve uno de los principales retos 

estructurales del sector del hormigón 

preparado: la escasez de conductores 

profesionales cualificados para el 

transporte especializado.

Conductores de hormigón
Transportes evidencia la necesidad de reforzar la formación 

Hormigón

L a iniciativa, regulada por el Real Decreto 1030/2025, de 
12 de noviembre, tuvo como objetivo facilitar el acceso 
a la profesión de conductor de camión y autobús, redu-
ciendo el coste económico asociado a la formación y a 

la obtención de los permisos necesarios. Aunque el plazo de 
solicitud ya ha finalizado, la convocatoria constituye un pre-
cedente relevante para el sector y una referencia útil de cara a 
futuras medidas en materia de empleo y formación.

En el caso del hormigón preparado, la figura del conductor 
de camión hormigonera resulta esencial para garantizar la 
continuidad del suministro a obra, el cumplimiento de los 
plazos y la calidad del producto. La dificultad para incorpo-
rar nuevos profesionales y el progresivo envejecimiento de 
la plantilla hacen necesario reforzar las vías de acceso a la 
profesión y mejorar su atractivo entre los perfiles jóvenes.

Desde este punto de vista, convocatorias como la impul-
sada por el Ministerio ponen el foco en la formación como 
herramienta estratégica para responder a una necesidad real 
del mercado y alineada con las demandas de sectores intensi-
vos en transporte especializado, como el del hormigón.

x   Formación, una palanca estratégica             

Las ayudas contemplaban la financiación de la formación 
teórica y práctica para la obtención de los permisos de con-
ducción de las clases C o D, así como otros costes asocia-
dos, lo que permitía reducir una de las principales barreras 
de entrada a la profesión. Este planteamiento refuerza la 
importancia de diseñar políticas públicas que faciliten iti-
nerarios formativos claros y accesibles para los conductores 
profesionales.

Para el sector del hormigón preparado, este tipo de inicia-
tivas abre una reflexión más amplia sobre la necesidad de 
seguir avanzando en colaboración con las administraciones, 
los centros de formación y el sistema educativo, con el obje-
tivo de asegurar la disponibilidad de personal cualificado a 
medio y largo plazo.

x   El transporte del hormigón, un reto urgente                                 

Desde ANEFHOP se considera que este tipo de convocato-
rias, más allá de su vigencia concreta, contribuyen a visibili-
zar un problema estructural y a generar un marco favorable 
para el desarrollo de futuras medidas que impulsen la for-
mación y la incorporación de nuevos conductores al sector.

La experiencia de esta convocatoria refuerza la importan-
cia de mantener una comunicación activa y de seguir aten-
tos a nuevas iniciativas que ayuden a dar respuesta a uno 
de los desafíos clave del sector del hormigón preparado: el 
transporte.
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anefhop mantuvo el día 13 de febrero una reunión de trabajo con el Director Gerente de la 

Agencia de Obra Pública de la Junta de Andalucía, José María Rivera Zafra, y el Director de 

Infraestructuras de la Junta, Manuel Borrego Martín, para hacerles partícipes de diferentes 

asuntos que preocupan al sector en relación al desarrollo de la obra pública en Andalucía. 

el 6 de febrero mantuvo otra reunión de trabajo con el vicepresidente de la Diputación 

de Cáceres, Luis Fernando García Nicolás, para trasladarle la problemática que sufre el 

sector del hormigón y actividades afines sobre la excesiva dilación en los plazos de pago 

de sus facturas por parte de los contratistas de obra.

x  Reunión con la Junta de Andalucía                      

En la reunión con la Junta se trataron asuntos que preocupan al sec-
tor en relación al desarrollo de la obra pública en Andalucía como, 
por ejemplo, la problemática que sufre el sector del hormigón y 
afines en relación a la excesiva dilación en los plazos de pago de 

sus facturas por parte de los contratistas de obra, o la proliferación 
de plantas temporales de obra, con sus implicaciones en forma de la 
calidad del producto final, molestias vecinales o incremento del tráfico 
pesado en zonas urbanas. Los representantes de la Junta de Andalucía 
se mostraron muy receptivos a las cuestiones planteadas, abriéndose un 
canal de franca y leal cooperación entre ambas instituciones.

x  Reunión con la Diputación de Cáceres                      

ANEFHOP mantuvo también el 6 de febrero una reunión de trabajo 
con el vicepresidente de la Diputación de Cáceres, Luis Fernando 

Reuniones de trabajo 
Con la Junta de Andalucía y la Diputación de Cáceres

Hormigón

García Nicolás, con el objetivo de trasladarle la problemática 
que sufre el sector del hormigón y actividades afines sobre la 
excesiva dilación en los plazos de pago de sus facturas por parte 
de los contratistas de obra.

Durante el encuentro, ANEFHOP expuso el impacto que estos 
retrasos tienen sobre la liquidez de las empresas suministradoras, 
especialmente en un contexto de elevados costes de producción. 
En la reunión se puso sobre la mesa la posibilidad que la vigente 
Ley de Contratos con las Administraciones Públicas brinda a 
las administraciones promotoras de obra de supervisar que los 
pagos de contratistas a subcontratistas y suministradores se efec-
túen dentro del plazo máximo legal. Este plazo se encuentra esta-
blecido ya, desde hace muchos años, en los 60 días. En el marco 
de la reunión, la Diputación mostró su disposición a estudiar la 
posibilidad de incluir en los pliegos de licitación de sus obras la 
obligación de los contratistas de justificar que dichos pagos se 
realizan dentro de los límites permitidos por la legislación.

Reunión con la Junta de Andalucía. Reunión con la Diputación de Cáceres.
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C onversamos con Gorka Argaiz Etxeberria, para conocer su 
visión sobre la situación actual del sector y las prioridades 
que considera clave para el futuro del hormigón preparado 
en la región.

El hormigón preparado en Euskadi afronta un escenario 
de transición, entre otros asuntos hacia la sostenibilidad 
y la digitalización. Desde su nueva responsabilidad como 
vicepresidente del Comité de Gestión de Euskadi, ?cómo 
describiría la situación actual del sector en la región¿

El sector está preparado para los nuevos retos que se le 
presentan. Contamos con empresas que disponen de capa-
cidad y recursos para afrontarlos. Estamos inmersos en un 
entorno industrial donde la digitalización se ha dado con 
anterioridad para mejorar su competitividad por lo que ahí 
tenemos un buen ejemplo tanto de su implantación como de 
sus resultados.

En cuanto a la sostenibilidad, creo que nuestro sector es clave 
de cara a recuperar y reutilizar tanto residuos de la construcción 

y demolición como áridos artificiales que proceden de la indus-
tria (áridos siderúrgicos, arenas silíceas de fundición, etc). El 
volumen necesario de materias primas para la fabricación de 
hormigón es importante por lo que somos un sector estratégico 
en la circularidad y la sostenibilidad.

El tejido industrial vasco tiene particularidades propias 
y una fuerte relación con la obra pública y la construcción 
especializada. ?Qué aspectos considera esenciales refor-
zar para que las empresas del hormigón preparado sigan 
siendo competitivas en este entorno¿

Primero, que tengamos suficiente obra privada y pública 
para que nuestro sector pueda afrontar las inversiones nece-
sarias a acometer. Sin mercado, no hay ni sostenibilidad ni 
digitalización.

Seguidamente, que nuestros clientes nos acompañen en esta 
transición para que toda la cadena pueda transformarse y las 
empresas reticentes a hacerlo vean que este proceso va a redun-
dar en beneficios tangibles para ellas.

El sector del hormigón preparado 

en Euskadi vive un momento de 

transformación, impulsado 

por la modernización de las 

infraestructuras, el avance de 

la sostenibilidad y la necesidad 

de reforzar la coordinación con 

administraciones y agentes locales. 

En este contexto, Gorka Argaiz 

Etxeberria, gerente de Aizkibel y 

profesional con más de 15 años de 

experiencia en el sector, ha sido 

nombrado vicepresidente del Comité 

de Gestión de ANEFHOP en Euskadi.

Gorka Argaiz Etxeberria
Vicepresidente del Comité de Gestión de ANEFHOP en Euskadi  

Entrevista
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Para finalizar, creo que antes de pedir a terceros, debemos 
trabajar internamente para dar un paso firme en aportar solu-
ciones reales al mercado que permitan que nuestros clientes 
también se beneficien de este proceso. Me refiero como ejemplo 
al albarán digital, el posicionamiento de flotas, a portales de 
cliente donde se comparta información de interés para ambas 
partes, … Igualmente, desde el punto de vista de sostenibilidad, 
debemos acelerar en declaraciones de producto (DAPs) propias, 
uso de mayor % de materiales reciclados en nuestros hormi-
gones, en el uso de cementos con menor huella de carbono…

Desde esta nueva posición de vicepresidente, una de 
sus funciones es la de trasladar a nivel nacional la visión 
y necesidades de las empresas vascas. ?Qué temas cree 
que deben estar más presentes en la agenda estatal de 
ANEFHOP y por qué son especialmente relevantes para 
Euskadi¿

Creemos firmemente que una asociación debe intentar agluti-
nar los intereses de todas las empresas del sector, pero también 
debemos escuchar a la sociedad y hacer nuestro lo que nos 
reclama. Esa es la doble hoja de ruta que nos permitirá avanzar 

hacia el estándar que queremos. Por eso, la digitalización y la 
sostenibilidad no son una posibilidad, sino que se han conver-
tido en una obligación para nuestro sector.

Evidentemente, no nos podemos olvidar de históricas recla-
maciones de la Asociación, como la morosidad, que sigue 
vigente y el hecho de que no termine de articularse ni vigilan-
cia activa ni régimen sancionador sobre el incumplimiento del 
periodo de pago legal por parte de nuestros clientes.

La colaboración con administraciones, constructoras 
y agentes locales es clave para avanzar hacia un sector 
más seguro, eficiente y sostenible. ?Qué tipo de diálogo 
le gustaría impulsar desde ANEFHOP para fortalecer esta 
relación y mejorar el reconocimiento del hormigón pre-
parado en Euskadi¿

Estamos trabajando en preparar un plan de actuación institu-
cional que nos permita acercarnos a la administración y a los 
agentes locales. Queremos que nuestra asociación tenga voz 
propia desde el plano informativo, divulgativo y técnico ante 
nuestros clientes finales.

Queremos colaborar conjuntamente para desarrollar solucio-
nes avanzadas que permitan al Gobierno Vasco e instituciones 
dar cumplimiento a la Ley Ambiental 10/2021. Necesitamos 
dar a conocer nuestro sector presentándolo como un elemento 
clave en la sostenibilidad de las obras de construcción.

El objetivo es que se nos reconozca como un sector moderno, 
comprometido y necesario. Y esto sólo lo podemos provocar 
nosotros.

“Creemos firmemente que una 
asociación debe intentar aglutinar 
los intereses de todas las empresas 
del sector, pero también debemos 
escuchar a la sociedad y hacer 
nuestro lo que nos reclama. Esa 

es la doble hoja de ruta que 
nos permitirá avanzar hacia el 

estándar que queremos. Por eso, la 
digitalización y la sostenibilidad 

no son una posibilidad, sino 
que se han convertido en una 

obligación para nuestro sector”.
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Dirigido a estudiantes de 1º de Bachillerato (especial-
mente en la modalidad tecnológica) y de Formación 
Profesional vinculada a la edificación y obra civil, el cer-
tamen propone un reto práctico que permite a los parti-

cipantes familiarizarse con el comportamiento del hormigón 
a través de la experimentación directa.  

La iniciativa adquiere especial relevancia en un contexto en 
el que la Arquitectura Técnica registra tasas de empleabilidad 
cercanas al 100%, mientras el sector continúa enfrentándose 
a una falta de profesionales cualificados. En este escenario, el 
concurso se posiciona como una herramienta para despertar 

vocaciones y dar visibilidad a una profesión con amplias opor-
tunidades laborales.

x  Elaboración de probetas de hormigón en el 
aula por los estudiantes                                  

En su primera fase, el concurso se desarrolla íntegramente 
en los centros educativos, que asumen un papel protagonista. 
Los estudiantes elaboran probetas de hormigón a partir de un 
kit de materiales proporcionado por la organización (cemento, 
áridos, agua y moldes) y trabajan en el diseño de la mezcla, el 
amasado y el control del proceso de fraguado.

El Gran Concurso del Hormigón, impulsado por diversos colegios de aparejadores y 

arquitectos técnicos de España, celebra una nueva edición con el objetivo de acercar la 

arquitectura técnica a los más jóvenes y contribuir al relevo generacional en el sector 

de la construcción, un ámbito con pleno empleo y alta demanda de profesionales.

Gran Concurso del Hormigón
Impulso a las vocaciones entre los jóvenes profesionales

Hormigón
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Una vez finalizadas, las probetas se trasladan a laboratorios 
especializados, donde se someten a ensayos de resistencia a 
compresión para evaluar su comportamiento. Este enfoque 
permite a los alumnos comprender variables clave como la 
relación agua-cemento, la compactación o la distribución de 
áridos, integrando conocimientos teóricos con una experien-
cia práctica.

x  Partipación nacional del Gran Concurso del 
Hormigón con más de 330 alumnos                           

La edición de 2026 se desarrolla de forma simultánea en 
varias provincias españolas, con una elevada participación 
de centros educativos.  Entre los datos más destacados, más 
de 330 estudiantes de 21 institutos participan en Jaén; en 
Cantabria, el concurso cuenta con 38 centros; y en Cáceres se 
estima la participación de alrededor de 500 alumnos.

Además, el certamen se celebra en otras regiones como 
Burgos, Huesca, Salamanca y Granada, consolidando su 
alcance nacional. 

x  ANEFHOP, entidad colaboradora                    

La Asociación Nacional Española de Fabricantes de 
Hormigón Preparado (ANEFHOP) participa en esta fase como 
entidad colaboradora, proporcionando apoyo técnico y facili-
tando recursos para acercar el conocimiento del material al 
entorno educativo. Su implicación se centra en respaldar el 
trabajo de docentes y alumnos, manteniendo el protagonismo 
en los centros educativos y en los colegios profesionales que 
impulsan la iniciativa.

Más allá del componente competitivo, el concurso tiene 
una clara vocación formativa y divulgativa. Los premios, que 
incluyen visitas a instalaciones del sector y a escuelas politéc-
nicas, permiten a los estudiantes conocer de primera mano las 
oportunidades profesionales vinculadas a la arquitectura téc-
nica. En un contexto de transformación del sector de la cons-
trucción, iniciativas como el Gran Concurso del Hormigón 
ponen de manifiesto la importancia de atraer talento joven y 
reforzar la conexión entre formación y realidad profesional.

ANEFHOP participa como 

entidad colaboradora, 

proporcionando apoyo técnico 

y facilitando recursos para 

acercar el conocimiento del 

material al entorno educativo.
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Su objetivo es fortalecer la colaboración público-privada, 
concienciar sobre la importancia del cumplimiento de la 
legislación y de los requisitos técnicos de las normas, así 
como contribuir a evitar la comercialización de produc-

tos y servicios inseguros o que induzcan a confusión, que pro-
vocan un perjuicio a la economía y a los consumidores y supo-
nen una competencia desleal y una distorsión del mercado. El 
documento recopila los datos relativos a las actuaciones de 
inspección llevadas a cabo durante 2024, abarcando la vigilan-
cia sobre productos industriales, entre otros, los destinados a 
la infancia y el ocio, los industriales de consumo doméstico y 
los industriales de uso profesional.

Según el informe, durante 2024 se controlaron física y/o 
documentalmente 43.328 partidas de productos. De ellas, el 
97 % fueron conformes a la normativa aplicable, lo que refleja 
el impacto positivo de la vigilancia de mercado y del cumpli-
miento de las normas técnicas en la mejora continua de la 
seguridad y calidad de los productos puestos a disposición 

de los consumidores. Según datos del Servicio de Inspección 
SOIVRE, los principales motivos de no conformidad detecta-
dos estuvieron relacionados con la falta de documentación 
técnica que avalara la seguridad de los productos, seguido por 
incumplimientos en el etiquetado y marcado, y por defectos 
de construcción que motivan incumplimientos de los requisi-
tos esenciales. Además, en el marco de las campañas nacio-
nales y autonómicas de vigilancia de mercado, así como de 
los controles oficiales y actuaciones vinculadas a la normativa 
europea, se realizaron 1.171 ensayos de laboratorio a muestras 
de productos industriales.

En cuanto al sistema de Red de Alerta de productos de 
consumo no alimenticios, en 2024 se tramitaron 443 alertas, 
contribuyendo a la rápida retirada del mercado de aquellos 
productos que presentaban riesgos para la salud y seguridad 
de los consumidores y reforzando la coordinación entre las 
Comunidades Autónomas y las autoridades competentes.

Alfredo Berges, presidente de UNE y de su Observatorio 
de Vigilancia de Mercado, destaca: “El cumplimiento de las normas 
técnicas y la legislación es esencial para garantizar una adecuada pro-
tección de la salud y seguridad de los consumidores, el medio ambiente 
y el buen funcionamiento del mercado interior. En definitiva, la vigilan-
cia de mercado es una herramienta clave para reforzar la confianza y 
la competitividad”.

x  Novedades: evolución del marco regulatorio 
y refuerzo de los mecanismos de control                                  

La quinta edición del informe incorpora contenidos relati-
vos a la evolución del marco regulatorio europeo en materia de 
seguridad de los productos, en el contexto del Reglamento (UE) 
2019/1020 de Vigilancia de Mercado y Conformidad de Productos. 
Asimismo, analiza el refuerzo de los mecanismos de coordinación 
entre autoridades competentes y la adaptación de los sistemas de 
control a los nuevos canales de comercialización, especialmente 
en el ámbito online, donde resulta esencial garantizar que los pro-
ductos puestos a disposición de los consumidores cumplan los 
requisitos de seguridad y calidad exigibles. Además, pone en valor 
el papel de las organizaciones empresariales miembros de UNE, 
que colaboran activamente con las Administraciones públicas en la 
detección de productos no conformes y en la difusión de buenas 
prácticas, así como en el desarrollo de normas técnicas que facilitan 
el cumplimiento legislativo.

El Observatorio de Vigilancia de Mercado 

(OVM) de la Asociación Española de 

Normalización, UNE, ha publicado su V 

Informe Anual, elaborado en colaboración 

con más de 50 organizaciones empresariales 

españolas miembros de UNE, el Ministerio de 

Industria y Turismo, el Ministerio de Derechos 

Sociales, Consumo y Agenda 2030 y diferentes 

Autoridades con competencia en esta materia.

V Informe Anual
Observatorio de Vigilancia del Mercado de la UNE

Hormigón
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Este encuentro ha servido como espacio de reflexión y aná-
lisis conjunto para abordar los principales retos y opor-
tunidades a los que se enfrenta el sector en los próximos 
años. Entre los ejes tratados destacan la sostenibilidad 

y el proceso de descarbonización, la digitalización de la acti-
vidad, la gestión del talento, y la adaptación a un entorno 
económicolizaron 1.171 ensayos de laboratorio a muestras de 
productos industriales.

La elaboración de este plan estratégico responde a la necesi-
dad de dotar al sector de una hoja de ruta clara, alineada con 
las transformaciones que están marcando la industria de la 
construcción y con las demandas de la sociedad.

Durante las sesiones de trabajo, los participantes han com-
partido visiones, experiencias y propuestas con el fin de cons-
truir un marco estratégico común que refuerce la competi-
tividad del sector y ponga en valor el papel del hormigón 

como material esencial para el desarrollo de infraestructuras 
y edificaciones.

x  Plan Estratégico del Hormigón 2030                 

El Plan Estratégico del Hormigón 2030 definirá las principales 
líneas de actuación de ANEFHOP en los próximos años, consoli-
dando su papel como entidad de referencia en la representación y 
defensa de los intereses de los fabricantes de hormigón preparado 
en España.

La Asociación Nacional Española de Fabricantes de Hormigón Preparado (ANEFHOP) ha celebrado 

durante dos días una reunión de trabajo en la que han participado la Junta Directiva, la 

Conferencia de Presidentes y el equipo de delegados de la asociación, con el objetivo de 

avanzar en la definición del Plan Estratégico del Hormigón 2030.

Plan Estratégico 2030 
ANEFHOP avanza en su definición con una reunión de trabajo

Hormigón

Este plan estratégico responde a 

la necesidad de dotar al sector 

de una hoja de ruta clara.
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Con esta nueva cuenta, ANEFHOP busca acercar la acti-
vidad del sector a un público más amplio, ofreciendo 
contenidos visuales sobre procesos productivos, obras, 
innovación, sostenibilidad y el día a día de las empresas 

asociadas.n.
El perfil permitirá compartir de forma más dinámica la 

actualidad del sector del hormigón preparado, complemen-
tando los canales ya existentes de la asociación, como la web, 
la newsletter y su página de LinkedIn, donde ANEFHOP man-
tiene una actividad informativa constante dirigida a profesio-
nales y empresas del sector.

x  Seguir ambos canales                                       

Desde ANEFHOP animan a asociados, colaboradores y pro-
fesionales a seguir ambos canales para mantenerse informados 
y contribuir a dar visibilidad al trabajo que desarrolla la indus-
tria del hormigón en España.

La Asociación Nacional Española de Fabricantes de Hormigón Preparado (ANEFHOP) ha lanzado su 

perfil oficial en Instagram @anefhop, ampliando así su presencia en redes sociales y reforzando su 

estrategia de comunicación digital.

ANEFHOP abre su Instagram
Perfil oficial para reforzar su comunicación digital 

Hormigón

El perfil oficial de ANEFHOP 

en Instagram es @anefhop.
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En este contexto, ANEFHOP contará con un stand pro-
pio en la zona comercial, desde el que dará a conocer 
las principales novedades del sector del hormigón pre-
parado, así como las líneas de trabajo que la asociación 

está impulsando en materia de sostenibilidad, innovación y 
digitalización.

La presencia de ANEFHOP en SMOPYC responde al obje-
tivo de reforzar la visibilidad del fabricante de hormigón den-
tro del ecosistema de la construcción, así como de consolidar 
su papel como agente clave en la cadena de valor de la obra 
civil y la edificación. 

A lo largo de los cuatro días de feria, el equipo de la asocia-
ción atenderá a empresas, profesionales e instituciones intere-
sadas en conocer de primera mano la evolución del sector y 
sus retos a corto y medio plazo.

Uno de los focos de interés será la promoción del II Congreso 
Nacional del Hormigón, previsto para 2027, un encuentro que 
dará continuidad a la primera edición y que aspira a conso-
lidarse como un foro de referencia para el análisis técnico, 
económico y estratégico del sector.

Con esta participación, ANEFHOP refuerza su compromiso 
con la generación de espacios de encuentro y diálogo entre los 
distintos agentes de la construcción, contribuyendo a impul-
sar un modelo de desarrollo más eficiente, innovador y soste-
nible para el hormigón en España.

La Asociación Nacional Española de Fabricantes de Hormigón Preparado (ANEFHOP) estará presente 

en la vigésima edición de SMOPYC 2026 Salón Internacional de Maquinaria de Obra Pública, 

Construcción y Minería, que se celebrará del 15 al 18 de abril de 2026 en Feria de Zaragoza. La cita, 

considerada uno de los principales encuentros del sector de la construcción, obra pública y 

minería en el sur de Europa, reunirá a fabricantes, empresas y profesionales en torno a las últimas 

innovaciones tecnológicas y tendencias del mercado.

ANEFHOP en SMOPYC 2026
Reforzará la visbilidad del sector del hormigón preparado

Hormigón

ANEFHOP contará con un 
stand propio en la zona 

comercial de SMOPYC 2026.



El consumo de cemento ha iniciado el año con un ligero descenso del -0,3%, que en valores 

absolutos supone un consumo de 1.098.852 toneladas, según los datos publicados en la 

Estadística del Cemento. Esta cifra se ha visto condicionada por la meteorología, ya que este 

enero se ha registrado como uno de los meses más lluviosos de los últimos 25 años. 

Sin embargo, el cierre del ejercicio de 2025 ha supuesto 
un crecimiento del 11,3%. En valores absolutos, se han 
alcanzado los 16.575.230 t, lo que supone un incremento 
sobre 2024 de 1.676.403 t. La evolución durante el mes 

de diciembre de 2025 registró un aumento del 17,4%, lo que 
supuso un consumo de 1.367.352 t, superando en más de 
200.000 t el dato del mismo mes de 2024.

“Es necesario poner en contexto el dato global de 2025 ya que el con-
sumo de cemento en España continúa en niveles moderados, por debajo 
de los 20 millones de toneladas, una cifra más adecuada al tamaño de 
nuestra economía y a las necesidades acumuladas en materia de vivienda 
e infraestructuras”, señalan desde Oficemen.. 

x  Las importaciones crecen casi un 39%                      

Las exportaciones cayeron un 10,1% en 2025, hasta los 
4.485.687 t, lo que supone una pérdida de 504.156 t respecto 
al año anterior. En paralelo, las importaciones han crecido 
un 38,8% en el mismo período, hasta las 2.008.718 t, el dato 

El cemento sigue creciendo  
A pesar de un enero con meteorología adversa

Mercado

más alto desde el año 2010. Este incremento se debe prin-
cipalmente al fuerte crecimiento de la compra de clinker a 
países del arco Mediterráneo que no cuentan con una agenda 
de descarbonización equivalente a la de la Unión Europea.

“Detrás de este fuerte incremento de las importaciones hay un reflejo 
del ‘efecto acopio’, por la entrada en vigor definitiva, en el mes de 
enero, del Mecanismo de Ajuste en Frontera por Carbono (MAFC) de 
la Unión Europea”, explican desde Oficemen, y añaden, “este 
instrumento es imprescindible para corregir el ‘dumping climático’ que 
sufrimos los productores europeos y evitar así la fuga de carbono que 
se está produciendo y se ha acelerado estos últimos años. Para que 
este mecanismo de nivelación de las condiciones de competencia sea 
realmente efectivo y justo, debería garantizar también derechos de emi-
sión gratuitos para evitar la pérdida continuada de las exportaciones a 
países fuera de la UE”.

Finalmente, en el arranque de este año, en enero de 2026, 
las exportaciones han continuado cayendo un -11,4%, hasta 
las 277.487 t, lo que supone una pérdida de casi 36.000 t 
frente al mismo mes del pasado año. 
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H  asta la fecha, SMOPYC 2026 alcanza los 107.383 
metros cuadrados brutos, lo que supone un crecimiento 
del 26,66% en relación con la edición anterior. Este 
aumento de superficie permitirá a las empresas expo-

ner una oferta más amplia de equipos y soluciones, así 
como mejorar la experiencia de los visitantes profesionales. 
SMOPYC 2026 ocupará ocho pabellones completos más un 
área exterior para demostraciones en vivo de maquinaria. 

El certamen contará con un pabellón más que en 2023 gra-
cias a la apertura del Pabellón 5, que estará dedicado prin-
cipalmente a empresas de movimiento de tierras, áridos y 

hormigón. Además, SMOPYC recupera y amplía su zona 
exterior, un espacio estratégico pensado para la exposición de 
maquinaria de gran formato, donde el público podrá ver en 
directo el funcionamiento de los equipos.

En el apartado comercial, SMOPYC 2026 suma ya 1.103 
expositores procedentes de 32 países, un dato que refuerza 
el papel de SMOPYC como principal punto de encuentro del 
sector en el sur de Europa. Con este impulso comercial, la 
ampliación de superficie, la recuperación del área exterior y 
la incorporación del Pabellón 5, SMOPYC 2026 se prepara 
para celebrar una 20a edición especialmente relevante para la 

la 20ª edición del Salón Internacional de Maquinaria de Obras Públicas, Construcción 

y Minería, se celebrará del 15 al 18 de abril de 2026 en Feria de Zaragoza bajo el lema 

“Construimos un mundo más sostenible”. smopyc 2026 supera la superficie contratada respecto 

a la edición anterior incorporando un Pabellón de la Innovación y nuevas categorías en su 

Concurso de Novedades Técnicas.

SMOPYC 2026  
Tendrá 8 pabellones, uno de ellos dedicado a áridos y hormigón

Mercado
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industria de la maquinaria de obras públicas, construcción y 
minería.

SMOPYC seguirá apostando por la innovación, la tecno-
logía y la sostenibilidad, reforzando su papel como punto 
de encuentro para presentar novedades, cerrar acuerdos y 
analizar los grandes retos del sector. Su oferta se estructura 
en distintos ámbitos: movimiento de tierras y componentes; 
áridos y hormigón; elevación; perforación; vehículos indus-
triales; equipos auxiliares y zonas de demostraciones al aire 
libre. Como novedad, el certamen incorporará el Pabellón de 
la Innovación, un espacio dedicado a destacar las soluciones 
más avanzadas del mercado.

El Pabellón 1 se destinará a vehículo industrial; el Pabellón 
2, a elevación; y el Pabellón 3, a áridos y hormigón. El pabe-
llón 4 acogerá equipos auxiliares, mientras que el 6 se cen-
trará en movimiento de tierra y componentes; el 7 integrará 
movimiento de tierra, componentes, perforación y vehículo 
industrial; el 8 estará dedicado a movimiento de tierra y com-
ponentes y el Pabellón 9 albergará el nuevo espacio de inno-
vación. El área exterior contará con zona de demostraciones, 
movimiento de tierra, componentes y elevación, además de 
una plaza interior habilitada para demostraciones. 

Una de las novedades de esta edición es la creación del 
Pabellón de la Innovación, ubicado en el Pabellón 9 y orga-
nizado por ANMOPYC, ITA y PTEC. Este espacio multidisci-
plinar reunirá a asociaciones para dar a conocer sus acciones, 
una zona de retos de innovación, un área de misiones comer-
ciales para mantener reuniones comerciales internacionales 
y una zona de presentaciones de proyectos de innovación 
que actualmente se desarrollan en el Instituto Tecnológico 
de Aragón. Además, SMOPYC estrena página web, con un 
diseño más limpio, actual e intuitivo que facilita la búsqueda 
de información y la planificación de la visita. Tendrá a su vez 
una nueva aplicación móvil que funcionará como extensión de 
la web, con contenido actualizado en tiempo real. 

x  Renovado Concurso de Novedades Técnicas                                   

El certamen refuerza su compromiso con la innovación con 
una nueva edición del Concurso de Novedades Técnicas, que 
incorpora cuatro categorías renovadas en línea con las tenden-
cias actuales del sector: Innovación en el diseño (máquinas, 
equipos y componentes con diseño mejorado); Digitalización 
y automatización (sistemas diseñados con nuevas tecnologías 
digitales para automatizar funciones o aumentar la autonomía 
robótica); Medio Ambiente (que engloba sostenibilidad, eco-
nomía circular, reducción de emisiones, transición energética y 
materiales sostenibles); y Seguridad y Ergonomía.

x  Arco Electrónica                                      

La empresa localizada en La Almunia de Doña Godina, 
Zaragoza, especializada en la automatización de procesos 

industriales, empezó su actividad hace más de 40 años auto-
matizando plantas del sector obra pública (hormigón, árido y 
mortero) y actualmente hemos llevado a cabo proyectos de 
automatización para todo tipo de industrias.

"Nuestra marca se ha convertido en un referente tanto a nivel nacio-
nal como internacional en la automatización de procesos. Realizamos 
proyectos completos de pesaje, dosificación, control y automatización 
para plantas de múltiples sectores: hormigón, áridos, mortero, medio 
ambiente, agroalimentario y químico. Nuestro objetivo es ofrecer a cada 
uno de nuestros clientes soluciones eficaces y rentables para el control 
automático de sus plantas, para hacer esto posible, también somos fabri-
cantes de equipos electrónicos industriales de gran calidad".

• Automatización, control y potencia de procesos 
industriales.

• Equipos electrónicos de pesaje y básculas de proceso.
• Cuadros eléctricos de control y potencia.
• Sensores y controladores 
(desarrollo electrónico industrial).
• Software industrial propio: SCADA y PLC.
• Control de vehículos, y sistemas de seguridad.

Software Arco Gold Two para gestión y comunicación 
en plantas de hormigón. Permite controlar y supervisar 
todos los procesos tanto en planta como a distancia.

Este programa facilita el trabajo y aumenta la productividad 
permitiendo respuesta en tiempo real, centralización y posibi-
lidad de acceso simultáneo a los datos desde cualquier dispo-
sitivo con navegador WEB (Tablet, Smartphone, iPad, iPhone).

SCADA animado realizado con símbolos predefinidos por 
Arco, posibilidad de importar símbolos propios del cliente. 
Es compatible con equipos de dosificación ARCO: A-9000, 
A-9010V3.0, A-9020 y principales PLCs del mercado.

Algunas de sus características principales son:
• Posibilidad de multi-usuario, multi-idioma, multi-planta 

y multi-empresa.
• Notificación de eventos: alarmas y avisos.
• Exportación-importación de datos: recetas, cliente, obra, 

camión, conductor o transportista.
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• Formulación carga teórica y corregida, control constantes 
K y B y secuencias de descarga.

x  BARYSERV “B+S” - CIFA                                      

Impulsando el crecimiento en SMOPYC 2026
En un mercado con múltiples opciones, BARYSERV Equipos 

y Servicios “B+S” se mantiene firme con su gama de produc-
tos que apuestan por la innovación y por un soporte técnico y 
posventa de proximidad con el mejor servicio: “B+S: BaryServ 
Best Service”. 

Próximamente, BARYSERV “B+S” se sumergirá en la Feria 
SMOPYC (Zaragoza, 15-18/04/26) con un modelo de bomba 

de hormigón CIFA-BARYSERV K47H Carbotech Series que 
aportará la fortaleza propia de esta serie.

La fibra de carbono incorporada en esta unidad es más ligera 
y sostenible que el acero, usándose en la fabricación de plu-
mas con mayor longitud y menor peso, ganando en ligereza 
-sin perder resistencia-, estabilidad y ahorro de combustible. 

Esta bomba tecnológica de 47 m. y 5 secciones tiene una 
geometría especialmente pensada para maniobras en espacios 
reducidos o complejos. Además, destaca por la tecnología del 
grupo de bombeo y la seguridad y estabilidad a tiempo real 
en la obra, gracias a sistemas avanzados de control y estabili-
zación “SMARTRONIC” en sus distintas versiones.

Siguiendo con la gama CIFA-BARYSERV de bombeo, podre-
mos observar una nueva “Citypump: conjunto de bomba 
estacionaria S6 sobre camión Fuso de reducidas dimensiones, 
cuyo amplio alcance y versatilidad sigue siendo la clave de su 
éxito en una gran cantidad de obras y trabajos urbanos”. 

Las hormigoneras CIFA estarán presentes en el stand de 
BARYSERV “B+S”, siendo reflejo de imagen, seguridad, robus-
tez y alto rendimiento. Con estas unidades de nivel superior, 
la experiencia en obra es total al incorporar de serie compo-
nentes de seguridad, cámara de visión trasera, foco trasero 
o, como opcional, el sistema Constant Speed Drive -CSD 
Advanced- para la regulación de vueltas del tambor de la hor-
migonera a una velocidad independiente de las revoluciones 
del camión, haciéndole más sostenible. 

El estándar de hormigoneras sobre camión y sobre semi-
remolque también estará representado con su marca propia 
BARYSERV “B+S” en SMOPYC. Estas unidades están diseña-
das para ofrecer el máximo rendimiento y funcionalidad en 
cada proyecto. La calidad y seguridad en estas máquinas viene 
de serie, afrontando las condiciones más exigentes con total 
tranquilidad.

BARYSERV “B+S” anima al sector a visitar su completa 
exposición en el stand C-D/25-40 del Pabellón 3, donde su 
equipo humano estará encantado de saludarle y asesorarle con 
detalle en todos sus proyectos y decisiones.

x  Euromac                                                          

• Hormigonera sobre camión.
• Bomba concreto.
• Cisterna cemento.
• Planta asfalto y concreto.
Desde 2006 hasta nuestros días el Grupo Euromaq se centra 

en la comercialización de productos propios marca Euromaq, 
fabricados en China y España con tecnología europea y cum-
pliendo todos los requisitos de la UE.

• Sector de componentes para semi-remolques indus-
triales y remolques agrícolas. Fabricando y comerciali-
zando, suspensiones, ejes, ballestas, llaves de rueda, twisk 
lock, instalaciones de frenos, etc. 
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• Sector maquinaria de construcción.  Fabricando y 
comercializando concret mixer hormigonera sobre camión y 
la venta de repuestos de concret mixer, hormigonera sobre 
camión, cisterna de cemento, bomba de concreto, plantas de 
hormigón de su marca Euromaq, así como repuestos de mar-
cas de alto  nivel con las que colabora el grupo Euromaq. 
(Liebherr, Schwing-Stetter, Zoomlion ,  Sany , Cifa, Hetronic, 
Autec, Itowa ,Scanreco ,Varta,Nbb ,Elba, Putzmeister, Sermac,  
Betico…).

"Desde principio de 2024 tenemos otro reto el suministro para 
España de material repuestos Liebherr original de hormigoneras y plan-
tas de hormigón, Por la relación y colaboración del Grupo Euromaq 
con Liebherr Alemania estamos en el reto de suministrar repuestos de 
hormigonera sobre camión y planta de hormigón para los clientes de 
Liebherr en España".

x  Gicalla                                                          

Gicalla: Ingeniería de Precisión y Vanguardia en el 
Sector del Hormigón. Con más de 45 años de trayectoria, 
Gicalla S.A. se posiciona como referente en diseño, fabrica-
ción y mantenimiento de maquinaria para la producción y 
transporte de hormigón. La compañía fundamenta su lide-
razgo en una especialización de vanguardia y un continuo 

desarrollo, factores que aportan un valor diferencial en el mer-
cado. Desde su sede en Alcalá de Henares, Gicalla proyecta 
una ingeniería de precisión diseñada para trabajar en perfecta 
sinergia con chasis de altas prestaciones, elevando los están-
dares de rendimiento y durabilidad en los entornos de obra 
más exigentes.

Soluciones Técnicas y Calidad Certificada
Su catálogo destaca por la versatilidad y el uso de mate-

riales de alta resistencia (Strenx y Hardox), siendo el primer 
fabricante mundial certificado bajo los sellos My Inner Strenx 
y Hardox In My Body. Sus soluciones incluyen:

• Hormigoneras sobre camión y semirremolque.
• Plantas móviles (CPG) en contenedores estandarizados.
• Equipos especiales para minería y aplicaciones marinas.
• Servicio postventa integral y tienda online de repuestos.
Alianza Estratégica con Cantoni
Desde 2024, Gicalla es el distribuidor oficial en España de 

Cantoni & C. S.p.A. Esta unión combina la fabricación propia 
con la excelencia de la ingeniería hidráulica italiana, incorpo-
rando sistemas basculantes de alta resistencia y soluciones en 
kit certificadas bajo estándares ISO de calidad y sostenibilidad.

SMOPYC 2026
Gicalla reafirma su liderazgo participando en SMOPYC 

2026 (Zaragoza, del 15 al 18 de abril). En el Pabellón 3 (Stand 
C31-40), la compañía exhibirá sus últimas innovaciones en 
hormigoneras y la robustez de la gama Cantoni, consolidán-
dose como el socio tecnológico integral para el sector de la 
construcción y el transporte pesado.

x  Leblan                                                          

"En LEBLAN diseñamos y fabricamos desde nuestros inicios plan-
tas de producción de hormigón contando con innumerables referencias 
en todo el mundo. La experiencia adquirida nos convierte en un pro-
veedor capaz de adaptarnos a los requerimientos particulares de cada 
proyecto". 

El catálogo de LEBLAN en el sector es amplio en plantas de 
producción de hormigón en vía húmeda y seca, fijas y móviles 
y plantas de grava cemento.
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Las instalaciones de LEBLAN se ajusta perfectamente a 
todo tipo de capacidad productiva, naturaleza de las materias 
primas y exigencias específicas del proyecto.

• Ingeniería. Definición de procesos, diseño de instala-
ción, planos de fabricación, ingeniería de detalle y cálculo 
estructural

• Fabricación. Soldadura, calderería, mecanizado, pintura 
y ensamblaje en fábrica

• Montaje. Montaje mecánico, montaje eléctrico y con-
trol, puesta en marcha y test de rendimiento.

• Postventa. Asesoramiento técnico y gestión de repuestos
aftersales@leblan.com

Planta estacionaria
Componentes de una planta estacionaria de hormigón
• Sistema de carga: Este sistema carga el árido a la tolvas 

de dosificación y pesaje.
• Silos y Tolvas de almacenamiento: Estas tolvas almacenan 

los ingredientes del hormigón, como el cemento, los agrega-
dos y el agua.

• Sistema de dosificación y pesaje: Estos sistemas dosifican 
y pesan los ingredientes del hormigón para garantizar que se 
mezclen en las proporciones correctas.

• Mezcladora: Esta máquina mezcla los ingredientes del 
hormigón hasta que se forme una masa uniforme.

• Sistemas de descarga: Este sistema descarga el hormigón 
de la mezcladora a camiones o contenedores.  

x  Masiste                                                          

Automatización y pesaje industrial. Tecnología hormigones, 
áridos y cemento.

Instalación y automatización de centrales de hormi-
gón, maquinaria para canteras y derivados de cemento. 
La instalación y automatización de centrales de hormigón, 
maquinaria para canteras y derivados de cemento forma parte 
de un sector estratégico y de vital importancia a lo largo de 

nuestra historia. Masiste desarrolla y dispone de la más amplia 
gama de soluciones y servicios, que nos ha permitido que 
grandes empresas multinacionales del sector nos confíen ins-
talaciones en grandes proyectos a nivel internacional, siendo 
un referente de calidad, servicio y buen hacer en los distintos 
tipos de maquinaria.

• Centrales dosificadoras de hormigón (centrales de 
concreto).

• Centrales de hormigón prefabricado.
• Vagonetas aéreas para transporte de hormigón multi-

puesto con comunicación wifi.
• Centrales de mortero seco para granel y/o ensacado.
• Centrales dosificadoras en continuo de grava cemento / 

suelo cemento.
• Centrales de asfalto.
• Sistemas de llenado, acopio y almacenaje automático de 

áridos y cemento.
• Equipos recicladores de hormigón.
• Montaje, instalación, puesta en marcha y servicio técnico 

de las instalaciones.
• Automatización eléctrica y armarios de control.
• Equipos y software informático de dosificación, mez-

clado, transporte y gestión de la producción.
• Distribuidor Máster de Hydronix en España con equipos 

para medición de humedad por microondas en arenas y medi-
ción de humedad en mezcladoras.

• Equipos dosificadores de aditivos sólidos y líquidos por 
peso y volumen.

x  Master Builders Solutions                                                          

Proveedor líder de aditivos para hormigón y soluciones de 
construcción subterránea en todo el mundo. 

Bajo la marca global Master Builders Solutions, ofrece solu-
ciones químicas avanzadas para la construcción, el manteni-
miento, la reparación y la renovación de estructuras. La marca 
se basa en más de 100 años de experiencia en la industria de 
la construcción.

"Nuestro portfolio incluye aditivos para el hormigón, para cemento, 
soluciones químicas para la construcción subterránea, sistemas de 
impermeabilización, selladores, sistemas de protección y reparación para 
el hormigón, grouts y sistemas para pavimentos. Para resolver de inicio 
a fin los desafíos con los que se encuentran nuestros clientes, nos basa-
mos en nuestro conocimiento y nuestra experiencia adquirida en innu-
merables proyectos de construcción en todo el mundo. Aprovechamos 
las tecnologías globales y nuestro conocimiento sobre las necesidades de 
la construcción para desarrollar innovaciones que ayuden a que nues-
tros clientes tengan éxito e impulsen la construcción sostenible. Tenemos 
fábricas de producción y oficinas en más de 60 países".

• Aditivos para mortero.
• Aditivos para cemento.
• Aditivos para el fraguado y el desarrollo de resistencias 

en hormigones.
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• Aditivos para la trabajabilidad y la consistencia del 
hormigón.

• Aditivos para la protección y la durabilidad del hormigón.
• Aditivos para moldes, desencofrado y acabados en muros 

y estructuras de hormigón.
• Aditivos polifuncionales y plastificantes.
• Aditivos superplastificantes.
• Soluciones para Túneles y Minería.
• Fibras para hormigones.
• Solutions for the wind industry.
• Soluciones para construcción.

x  Produtiva                                                          

Produtiva impulsa si expansión internacional. Presente 
en más de 60 países, la empresa sigue reforzando su compe-
titividad con soluciones modernas, eficientes y orientadas al 
cliente. Produtiva apuesta de forma clara por la expansión 
internacional y consolida cada vez más su presencia en los 
mercados exteriores, estando ya presente en más de 60 países. 
Este recorrido refleja una progresión sólida y sostenida como 
empresa, basada en la capacidad de innovar, adaptarse y res-
ponder con eficacia a las necesidades de un mercado global 
cada vez más exigente.

Con una oferta compuesta por soluciones actuales, moder-
nas y eficientes, Produtiva pretende seguir ampliando su 

presencia internacional y llegar a nuevos países, reforzando 
así su posicionamiento como referencia en el sector. Sus pro-
ductos estrella, reconocidos por su rendimiento, durabilidad y 
fiabilidad, han contribuido decisivamente a esta trayectoria de 
crecimiento y a la confianza que la marca ha sabido construir 
en diferentes geografías.

Al mismo tiempo, la empresa mantiene una relación 
extraordinariamente cercana con sus clientes, apostando por 
la proximidad, el acompañamiento y una respuesta comercial 
y técnica de gran calidad. Esta orientación al cliente ha sido 
uno de los factores clave para reforzar su competitividad en 
el mercado y para sostener un crecimiento internacional con-
sistente y duradero.

x  Putzmeister Ibérica                                      

La industria de la construcción continúa evolucionando, y 
Putzmeister Ibérica se posiciona a la vanguardia de la inno-
vación en el bombeo de hormigón y mortero. La empresa ya 
está trabajando en su participación en SMOPYC 2026, la feria 
internacional que reúne a los principales actores del sector y 
se ha convertido en un referente clave para compartir avances, 
soluciones técnicas y experiencias de obra.

Con un enfoque claro en el presente y futuro del bombeo, 
Putzmeister Ibérica mostrará cómo su experiencia operativa se 
traduce en soluciones técnicas reales, demostraciones prácticas 
y un diálogo directo con los profesionales sobre productivi-
dad, eficiencia y continuidad en obra. La compañía destaca la 
importancia de combinar innovación aplicada con un conoci-
miento profundo de las necesidades operativas diarias.

SMOPYC no es solo una feria: es un punto de encuen-
tro donde las ideas, la tecnología y la experiencia se cruzan 
para mejorar el sector. La participación de Putzmeister Ibérica 
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promete ofrecer a los asistentes una visión completa de cómo 
las soluciones de bombeo pueden optimizar los proyectos de 
construcción, maximizando el rendimiento y garantizando la 
seguridad y fiabilidad de las operaciones.

Con esta presencia, Putzmeister Ibérica reafirma su com-
promiso con la construcción del futuro, invitando a todos los 
profesionales del sector a descubrir de primera mano cómo la 
innovación y la experiencia se combinan para ofrecer solucio-
nes eficientes y sostenibles en obra.  

x  Química para hormigón / ENAH                                                           

ENAH® Química para Hormigón confirma su presencia en 
SMOPYC 2026. La firma contará con un stand propio, donde 
exhibirá sus productos más relevantes y las últimas novedades 
en aditivos y soluciones químicas para el hormigón y los sec-
tores de la construcción. Durante la feria, ENAH® presentará 
su propuesta basada en la innovación, la calidad y la eficiencia 
técnica, valores que han posicionado a la marca como un refe-
rente en soluciones químicas para el sector.

El stand de la compañía será un espacio pensado para el 
intercambio profesional, donde fabricantes, constructoras, téc-
nicos y distribuidores podrán conocer de primera mano cómo 
los productos ENAH® contribuyen a optimizar la trabajabili-
dad, resistencia y durabilidad del hormigón.

En SMOPYC 2026, los visitantes encontrarán una selección 
representativa de las gamas de productos ENAH®, entre las 
que destacan:

• Aditivos reductores de agua y superplastificantes, diseña-
dos para mejorar el rendimiento del hormigón en obra y en 
prefabricación.

• Acelerantes y retardadores, que permiten adaptar los 
tiempos de fraguado a las condiciones de trabajo.

• Aditivos especiales para hormigones técnicos, como los 
utilizados en elementos de alta resistencia o en condiciones 
extremas.

• Productos auxiliares, incluidos desencofrantes, curadores 
y soluciones para el tratamiento y protección del hormigón.

Además, el equipo técnico de ENAH® Química para 
Hormigón estará disponible para resolver dudas, ofrecer aseso-
ramiento personalizado y mostrar casos de éxito reales donde 
las soluciones de la empresa han marcado la diferencia.

Compromiso con la calidad y el desarrollo del sector
La presencia de ENAH® Química para Hormigón en 

SMOPYC 2026 refuerza su compromiso con la innovación 
continua y con el crecimiento del sector de la construcción. 
La feria es un escaparate internacional que permite a la com-
pañía acercar sus soluciones a nuevos mercados y consolidar 
vínculos con profesionales que buscan mejorar sus procesos 
mediante productos fiables y técnicamente avanzados.

SMOPYC 2026 será una cita clave tanto para quienes bus-
can nuevas soluciones químicas para el hormigón como para 
aquellos que desean conocer hacia dónde se dirige la industria. 
ENAH® Química para Hormigón invita a todos los asistentes 
a visitar su stand y descubrir cómo su tecnología contribuye 
a construir estructuras más resistentes, duraderas y eficientes.

x  Talleres Corma                                                          

Hormigoneras sobre camión. "Somos una empresa Andaluza 
con más de 40 años de experiencia dedicada a la fabricación y repara-
ción de hormigoneras sobre camión, de 1 m hasta 10m cúbicos, marca 
CORMA. Ofrecemos hormigoneras de todas las capacidades, fabrica-
ción propia de 1 a 10 metros cúbicos". 

• Fabricación y reparación. Fabricación y reparación 
de hormigones, bombas de hormigón, equipos basculantes, 
grúas, porta-coches y porta-motos.

• Distribuidor oficial. Distribuidor Oficial Meilller-
Kipper, Foima y KCP.
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Empresas

La plataforma abierta para la gestión integral del albarán digital deliver, resuelve el 

problema de la dependencia de los equipos de control.

DELIVER de Frumecar 
Plataforma abierta para la gestión integral del albarán digital  

Frumecar presenta DELIVER en la próxima feria SMOPYC 
2026, que se celebrará del 13 al 18 de abril en Feria de 
Zaragoza. Esta innovadora plataforma digital está dise-
ñada para automatizar todo el proceso de entrega de hor-

migón, desde la emisión del albarán en planta hasta su firma 
digital en obra y su disponibilidad inmediata para el cliente.

x  Una plataforma diseñada para integrar,             
no para sustituir                                                     

DELIVER destaca por su compatibilidad absoluta con los 
sistemas de planta existentes. En un sector donde muchas solu-
ciones digitales requieren reemplazar sistemas o modificar la 
automatización instalada, DELIVER ha sido diseñado con un 
enfoque diferente:

• Funciona con cualquier sistema de control de planta, inde-
pendientemente del fabricante.

• Se integra con plantas nuevas o existentes, sin cambios en 
la automatización instalada.

• Permite centralizar múltiples plantas y sistemas en un 
único entorno digital interoperable.

Esto significa que las empresas pueden digitalizar su gestión 
de entregas sin sustituir sus equipos actuales, aprovechando la 
infraestructura existente y obteniendo beneficios inmediatos en 
eficiencia, control y rentabilidad.

x  Optimización y control en la gestión del         
suministro con trazabilidad completa                                                          

La eficiencia en la gestión de las entregas es uno de los fac-
tores clave para la rentabilidad de las empresas de hormigón. 
Controlar con precisión qué se produce, qué se entrega y qué 
se firma en obra, reducir errores administrativos y disponer 
de información inmediata son hoy necesidades esenciales para 
optimizar la operativa diaria.

Con este objetivo, Frumecar ha desarrollado DELIVER, una 
plataforma digital abierta que automatiza todo el proceso en 
un único entorno. La solución permite digitalizar y registrar 
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cada suministro, generando una trazabilidad completa de las 
entregas. Esto hace posible visualizar el estado de los camiones, 
conocer el progreso de los suministros, registrar automática-
mente los tiempos en obra y gestionar los albaranes firmados 
digitalmente. Toda esta información queda organizada y acce-
sible, permitiendo un seguimiento claro de cada entrega por 
obra, cliente, camión y planta.

Además, una de las ventajas diferenciales es la capacidad 
de gestionar hormigoneras alquiladas sin necesidad de instalar 
hardware adicional, lo que permite su control desde el primer 
momento en que acceden a la planta de producción, simplifi-
cando la operativa y ampliando el control logístico sin incre-
mentar costes ni complejidad técnica.

La plataforma permite un control integral del proceso logís-
tico, mejorando de forma significativa la eficiencia operativa de 
la planta y reduciendo incidencias en el suministro. Gracias a la 
disponibilidad de información fiable y en tiempo real, los res-
ponsables pueden tomar decisiones con mayor rapidez y preci-
sión, optimizando la planificación de recursos y el seguimiento 
de las entregas.

x  Automatización del albarán                                                       	
 y mayor agilidad administrativa                        

DELIVER conecta digitalmente la planta, el transporte y la 
obra. El albarán se genera en planta, acompaña al suministro 
durante todo el proceso y se firma digitalmente en el punto de 
descarga. Una vez finalizada la entrega, el documento queda 
disponible de forma inmediata para su consulta y gestión.

El sistema facilita el acceso directo a la información a través 
del portal del cliente, donde se pueden consultar los albaranes 
digitales y el histórico de suministros. Esto aporta mayor trans-
parencia en la relación con la planta y reduce de forma nota-
ble las gestiones administrativas, como consultas telefónicas o 
envío manual de documentación.

Además, el administrador avanzado del portal del cliente 
permite configurar usuarios y definir qué información puede 
consultar cada uno, limitando el acceso a los albaranes digitales 
según sus zonas de interés. De este modo, es posible seleccionar 

qué obras estarán disponibles para cada usuario dentro del con-
junto de obras del cliente, mejorando la organización de la 
información y facilitando su consulta.

La digitalización del albarán tiene un impacto directo en la 
eficiencia operativa:

• Facturación más rápida
Los albaranes firmados digitalmente están disponibles de 

inmediato, lo que acelera el proceso administrativo y reduce los 
ciclos de facturación.

• Menos errores y reclamaciones
La eliminación del papel y el registro digital de cada entrega 

reducen discrepancias y problemas derivados de documentos 
incompletos o extraviados.

• Procesos más ágiles
La automatización de la información desde planta hasta obra 

simplifica la gestión diaria y reduce la carga administrativa.
• Mejor servicio al cliente
Los clientes pueden acceder directamente a sus albaranes y 

entregas a través del portal digital, sin necesidad de llamadas o 
gestiones adicionales.

x  Información estratégica para tomar decisiones                                                     

Más allá de la gestión diaria, DELIVER proporciona una 
visión global de la producción y las entregas de todas las plan-
tas. Esto permite a los responsables de operaciones y logística 
disponer de datos fiables y actualizados para:

• Optimizar la planificación de camiones.
• Mejorar la coordinación entre plantas y obras.
• Detectar cuellos de botella en el suministro.
• omar decisiones basadas en información real.
La plataforma no solo mejora la operativa diaria, sino que 

también contribuye a una gestión más estratégica del negocio.

x  Adaptación a la nueva normativa 			 
de transporte digital                                                 

Otro aspecto especialmente relevante es que la plataforma 
permitirá a las empresas adaptarse a los requisitos establecidos 
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por la Ley 9/2025 de Movilidad Sostenible, que dispone que 
el documento de control del transporte público de mercancías 
por carretera -en nuestro caso, el albarán de suministro- deberá 
ser obligatoriamente digital a partir del 5 de octubre de 2026.

La solución permitirá generar albaranes digitales válidos 
conforme a la normativa, garantizando su accesibilidad, alma-
cenamiento seguro y disponibilidad para su envío o consulta 
en caso de inspección. Asimismo, incorporará mecanismos de 

firma digital, que permitirán identificar al firmante y asegurar la 
integridad del documento.

Del mismo modo, la plataforma integrará funcionalidades 
que permitirán acceder al albarán digital mediante códigos QR, 
facilitando su consulta por parte de los agentes de inspección, 
en línea con los requisitos establecidos por la administración. 
Los documentos estarán preparados para su conservación en 
formatos adecuados para archivo a largo plazo.

Este enfoque permitirá a las empresas del sector adaptarse 
de forma progresiva y anticiparse a la obligatoriedad de la 
normativa.

x  Descubra DELIVER en SMOPYC 2026                                  

Los profesionales del sector podrán conocer de primera mano 
todas las capacidades de DELIVER durante SMOPYC 2026. 
Visítenos en el stand B-C 11-22 de Frumecar y pida una demos-
tración de DELIVER para conocer cómo esta plataforma puede 
transformar su gestión de entregas, mejorar la experiencia de 
sus clientes y llevar su negocio al siguiente nivel de eficiencia 
y rentabilidad.

"Visítenos en el stand B-C 
11-22 de Frumecar y pida una 

demostración de DELIVER para 
conocer para conocer cómo esta 
plataforma puede transformar su 
gestión de entregas y mejorar la 

experiencia de sus clientes".
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Empresas

El desarrollo de infraestructuras subterráneas ha sido históricamente un pilar fundamental 

del progreso urbano. Túneles ferroviarios, carreteras subterráneas o redes de metro 

permiten descongestionar las ciudades y mejorar la movilidad. Sin embargo, este avance 

tiene un coste: la construcción de túneles implica un elevado consumo de materiales, 

especialmente hormigón, y con ello, una importante huella de carbono asociada.

Túneles más sostenibles 
Tecnología Composite Shell Lining de Master Builders Solutions 

En un contexto marcado por la transición hacia modelos 
más sostenibles, el sector de la ingeniería civil se enfrenta 
a un reto claro: cómo construir infraestructuras durade-
ras, seguras y funcionales reduciendo al mismo tiempo su 

impacto ambiental. Es precisamente en este escenario donde 
surgen nuevas soluciones tecnológicas impulsadas por empre-
sas especializadas como Master Builders Solutions, orientadas a 
optimizar los procesos constructivos y mejorar el rendimiento 
de los materiales.

Tradicionalmente, en túneles excavados mediante el Nuevo 
Método Austriaco (NATM), el sistema de impermeabilización 
y revestimiento se ha basado en una secuencia de capas bien 
establecida: un sostenimiento primario de hormigón proyec-
tado reforzado con fibras, una capa drenante de geotextil, 
una membrana impermeable de PVC y, finalmente, un revesti-
miento definitivo de hormigón ejecutado in situ. Este sistema 

ha demostrado su eficacia durante décadas, pero también pre-
senta limitaciones, especialmente en términos de consumo 
de materiales, complejidad de ejecución y adaptabilidad en 
rehabilitación.

x  Composite Shell Lining System (CSL)                                 

La evolución de este concepto da lugar al Composite Shell 
Lining System (CSL), una solución que replantea la forma en 
que se conciben los revestimientos de túneles. En lugar de tra-
bajar con capas independientes, el sistema CSL propone una 
integración funcional de los materiales, permitiendo que el con-
junto actúe como una estructura monolítica.

En este sistema, el hormigón proyectado continúa desempe-
ñando su papel esencial como sostenimiento primario, estabi-
lizando el terreno excavado y controlando las deformaciones 
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del macizo. Sin embargo, la innovación reside en la incorpo-
ración de una membrana impermeable proyectable, como la 
MasterRoc MSL 345, que se aplica directamente sobre el hor-
migón proyectado. A diferencia de las membranas tradiciona-
les, esta solución genera una capa continua, sin juntas ni sola-
pes, con una elevada capacidad de adherencia.

Esta característica resulta clave, ya que permite eliminar uno 
de los puntos débiles habituales de los sistemas convenciona-
les: las discontinuidades en la impermeabilización. Además, la 
adherencia entre capas, superior a 1,2 MPa, favorece que el 
sistema trabaje de forma conjunta, mejorando su comporta-
miento estructural y su durabilidad a largo plazo.

El sistema se completa con una capa estructural de mortero 
de altas prestaciones, como MasterCrete 488, que sustituye a la 
segunda capa de hormigón proyectado tradicional. Este cambio 
no solo simplifica la ejecución, sino que también mejora la com-
pacidad del revestimiento, reduce la permeabilidad y minimiza 
el rebote durante la aplicación, lo que se traduce en una mayor 
eficiencia en obra.

x  Contribución a la sostenibilidad                                 

Pero más allá de sus ventajas técnicas, el verdadero valor de 
este sistema radica en su contribución a la sostenibilidad. La 
optimización de materiales y procesos permite reducir signifi-
cativamente la huella de carbono asociada a la construcción de 
túneles. Los sistemas tradicionales pueden generar en torno a 
5665 kg de CO2 equivalente por metro lineal de túnel, mientras 
que la aplicación del sistema CSL reduce estas emisiones hasta 
aproximadamente 3661 kg de CO2 equivalente. En su versión 
optimizada, utilizando mortero estructural en lugar de una 
segunda capa de hormigón proyectado, las emisiones pueden 
descender hasta unos 3237 kg de CO2 equivalente por metro 
lineal.

Estas cifras reflejan un cambio relevante en la forma de abor-
dar la construcción subterránea, donde la eficiencia no solo 
se mide en términos de rendimiento técnico, sino también en 
impacto ambiental. Además, este tipo de soluciones resulta 
especialmente interesante en proyectos de rehabilitación, donde 
las limitaciones de espacio exigen sistemas de bajo espesor y 
alta eficiencia.

La impermeabilización, a menudo considerada un aspecto 
secundario frente a la estructura, adquiere así un papel prota-
gonista. No solo garantiza la estanqueidad del túnel, sino que 
contribuye directamente a prolongar su vida útil, reducir costes 
de mantenimiento y mejorar la seguridad de la infraestructura.

En definitiva, la adopción de tecnologías como el Composite 
Shell Lining System, desarrolladas por Master Builders 
Solutions, representa un paso adelante hacia una ingeniería 
más eficiente y responsable. En un sector donde cada metro 
construido implica un consumo significativo de recursos, la 
innovación en materiales y sistemas constructivos se convierte 
en una herramienta clave para avanzar hacia infraestructuras 
más sostenibles.

El reto ya no es solo construir más, sino construir mejor. 
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La compañía adquiere 30 unidades Volvo FH 500 CV I-Save para internalizar parte de su 

logística y garantizar una cobertura total en el mercado español. La inversión dota a 

Holcim de vehículos con tecnología de vanguardia para optimizar la eficiencia operativa y 

alcanzar los más altos estándares de seguridad en carretera.

Holcim España ha reforzado su capacidad operativa 
mediante la creación de una flota propia de transporte 
compuesta, en esta primera fase, por 30 unidades del 
modelo Volvo FH 500 CV I-Save.

Esta operación consolida una trayectoria de colaboración e 
innovación entre Holcim y Volvo que ya alcanzó hitos desta-
cables, como la incorporación de la primera hormigonera y el 
primer camión bañera 100% eléctricos de España al sector de 
la construcción.

Para Holcim, se trata del inicio de una nueva etapa centrada 
en la calidad del servicio y en asegurar la disponibilidad de 
suministro en toda la geografía española. Con la adquisición 
de estos vehículos, la compañía se enfoca en dar una res-
puesta más ágil y personalizada, garantizando la cobertura en 
los mercados estratégicos donde está presente. Esta apuesta 
responde a la necesidad de ofrecer un servicio de excelencia 
en entornos donde la puntualidad y la fiabilidad son factores 
importantes.

Volvo FH 500 CV I-Save
Holcim adquiere una flota de 30 unidades de este modelo

Empresas
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x  Vehículos de última generación                                     

Los nuevos vehículos FH 500 CV I-Save destacan por inte-
grar los últimos avances en tecnología y conectividad. A tra-
vés del sistema Volvo Connect, Holcim dispone ahora de una 
herramienta de gestión de flotas de última generación que 
permite tomar decisiones basadas en datos reales.

Asimismo, la flota cuenta con un Contrato Oro a cinco 
años, que garantiza la máxima disponibilidad de los vehículos 
en carretera. Este acuerdo asegura que los camiones manten-
gan el máximo tiempo de disponibilidad en carretera, propor-
cionando tranquilidad al negocio.

En materia de seguridad, los vehículos incorporan los avan-
zados sistemas ADAS, así como las cámaras CMS, la cámara 
lateral del pasajero y la funcionalidad VDS (Volvo Dynamic 
Steering), que mejoran notablemente el confort y la seguridad 
en la conducción.

Las unidades están preparadas para la normativa que per-
mite circular con una Masa Máxima Autorizada (MMA) de 
hasta 44 toneladas. Esta capacidad permite a Holcim optimi-
zar la carga en cada viaje, reduciendo el número de trayec-
tos necesarios para su operativa y mejorando la eficiencia del 
transporte.

x  Movilidad descarbonizada                                     

Con la adquisición de estos vehículos también se refuerza 
el compromiso de transformar la movilidad en el sector de 
la construcción, al tratarse de vehículos preparados para ope-
rar con HVO (combustible renovable), lo que permite una 
reducción inmediata de las emisiones de CO2 en la cadena 
de suministro.

Ricardo de Pablos, CEO de Holcim España, ha asegurado 
que “nuestros clientes están en el centro de todas nuestras decisiones 
y la creación de esta flota propia es nuestra respuesta directa a sus 
necesidades de agilidad y fiabilidad". 

Y ha afirmado que "con esta inversión, ganamos autonomía logís-
tica además de elevar el estándar de atención al cliente en el sector, 
garantizando que nuestras soluciones lleguen a cada proyecto con la 
máxima precisión, seguridad y eficiencia operativa en cualquier punto 
de España”.

Por su parte, Giovanni Bruno, Director General de Volvo 
Trucks, ha valorado positivamente “la confianza que Holcim 
deposita nuevamente en Volvo, una muestra de una colaboración de 
largo plazo. Estas treinta unidades, diseñadas para ofrecer el máximo 
tiempo de disponibilidad y rendimiento, representan una apuesta 
segura”.
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SOTECMA ha finalizado recientemente el montaje de una serie de instalaciones industriales 

para un cliente en Francia, reforzando su presencia en proyectos internacionales y su 

capacidad para ejecutar soluciones completas adaptadas a las necesidades de cada proceso.

SOTECMA en Francia 
Completa el montaje de dos nuevas instalaciones industriales  

Empresas

Por un lado, el proyecto incluye una planta de trituración 
y secado de materia prima, destinada a la preparación 
de materiales que posteriormente se emplean en la fabri-
cación de mortero. Esta instalación cuenta con tolvas de 

recepción para pala, una cinta de elevación con banda bord 
para la alimentación al molino y un molino de eje vertical de 
132 kW, capaz de realizar simultáneamente las operaciones de 
molienda y secado. El conjunto se completa con un sistema 
de captación de polvo formado por varios filtros de mangas 

de captación y un filtro de mangas de proceso de 650 m² 
calorifugado en el que se recoge el producto final de esta parte 
de la instalación y que posteriormente se envía por transporte 
neumático con soplante en impulsión a la planta de mortero 
del cliente. 

Allí se dosifica y mezcla igual que en nuestras plantas de 
mortero, utilizando sinfines transportadores, básculas para los 
distintos componentes y una mezcladora de rejas de 3 m3. 
Una vez preparado el producto final de venta se introducía en 

Instalación de molienda y secado montada por SOTECMA.
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un silo para carga de camiones que se les ha quedado pequeño 
para sus objetivos. Este silo, cargaba los camiones cisterna con 
un sinfín, lo que les ralentizaba el proceso.

Por esa razón, de forma complementaria, SOTECMA ha 
ejecutado una instalación de almacenamiento compuesta por 
varios silos de acopio de materias primas, con capacidades de 
10 m³, 120 m³ y 240 m³. 

x  Instalación de almacenamiento                     
Los primeros dos silos se utilizarán como refuerzo en el 

almacenamiento y dosificación de las materias primas para la 
fabricación del mortero, mientras que el silo de mayor capa-
cidad recibe el producto terminado a través de un elevador 
de cangilones y varios sinfines transportadores nuevos en la 
instalación del cliente. 

Este silo incorpora un sistema de pesaje, por lo que el diseño 
y la ejecución de la unión entre el elevador y el silo han sido 
especialmente cuidadosos, evitando la transmisión de grandes 
cargas al silo y garantizando la fiabilidad del pesaje. Además, 
el silo se encuentra elevado para permitir la carga directa y 
por gravedad a camiones cisterna mediante una manga tele-
scópica lo que reducirá el tiempo de carga de camiones.

Este proyecto pone de manifiesto la experiencia de SOTECMA 
en el diseño, suministro y montaje de instalaciones industriales 
completas, así como su capacidad para integrar equipos, estruc-
turas y sistemas auxiliares en proyectos internacionales de alta 
exigencia técnica en los que se requiera no una planta nueva, 
sino una ampliación o mejora de la existente.

Diferencia de capacidad de silo de materia prima 
antiguo y nuevo suministrado por SOTECMA.

Diferencia de capacidad de silo de producto terminado antiguo y nuevo suministrado por SOTECMA.
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a finales de 2025 Cemex fue reconocida en los Premios Europeos del Desarrollo Sostenible 

por su proyecto de digitalización ‘Checkproof’. por otra parte, ha sido incluida en la 

“A List” 2025 de CDP por su desempeño en acción climática.y celebró la 48ª Comisión de 

Sostenibilidad de su fábrica en Morata de Jalón.

Cemex y la sostenibilidad 
Apuesta por la restauración, la tecnología y la divulgación 

Cemex fue reconocida en los Premios Europeos de 
Desarrollo Sostenible de Aggregates Europe, celebra-
dos en Bruselas el 26 de noviembre, por su proyecto 
‘Checkproof’, una iniciativa pionera que ha transfor-

mado la gestión operativa, documental y de sostenibilidad en 
sus explotaciones de áridos.

El galardón destaca el compromiso de la compañía con la 
innovación y la digitalización como motores para mejorar 
la seguridad, la eficiencia y la trazabilidad de los procesos, 

reforzando su liderazgo en materia de sostenibilidad dentro 
del sector extractivo europeo.

Según explica Pedro Sánchez, jefe de Áridos de Baleares 
de Cemex, “nuestro proyecto es una digitalización integral que abarca 
desde el control de mantenimiento hasta los reportes de prevención de 
riesgos laborales y medioambientales. Es una manera de evitar el papel 
y tener todos los reportes controlados en la nube”.

‘Checkproof’ ha permitido sustituir completamente los 
antiguos registros en papel por un sistema digital accesible al 
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100% para todo el personal 
de la organización. Toda la 
información se almacena 
en la nube y se actualiza 
en tiempo real, lo que faci-
lita su consulta inmediata 
y mejora la capacidad de 
respuesta ante auditorías 
internas y externas.

x  Una herramienta 
que mejora los          
procesos                               

Los responsables de 
explotación han acogido 
la herramienta de forma 
muy positiva. Aunque ini-
cialmente la digitalización 
supuso un cambio de hábitos, la experiencia ha demostrado una reducción significativa de los 
tiempos dedicados a la elaboración de reportes documentales.

“La herramienta nos ayuda muchísimo porque, al tener tantos emplazamientos disgregados por todo el 
país, permite que los encargados de las explotaciones se responsabilicen directamente de aspectos clave y que 
lo reporten de forma unificada, más gráfica, contrastable y verificable”, añade Mario Román, gerente 
nacional de Medio Ambiente de Áridos y Biodiversidad en Cemex España, y gerente de Medio 
Ambiente de Cemento en las Islas Baleares.

‘Checkproof’ ha reforzado la implicación directa de los encargados en cuestiones clave como 
la correcta gestión de residuos, la implantación de medidas antipolvo, el control de derrames o 
el seguimiento de las inspecciones y mantenimientos. Todo ello se registra de forma unificada, 
visual, contrastable y verificable, lo que facilita el control operativo y garantiza un proceso de 
auditoría mucho más ágil y fiable.

x  Un reconocimiento al compromiso sostenible                                        

El reconocimiento otorgado por Aggregates Europe destaca el impacto positivo que 
‘Checkproof’ está generando en materia de sostenibilidad, eficiencia y gestión documental.

Con esta herramienta, Cemex continúa avanzando en su estrategia de transformación digital, 
reforzando su compromiso con la excelencia operativa y la adopción de soluciones innovadoras 
que contribuyen a una industria más segura, transparente y sostenible.

x  CDP incluye a Cemex en su “A List” 2025                                             

Por otra parete, Cemex ha sido incluida en la “A List” 2025 de CDP por su desempeño en 
acción climática, la calificación más alta otorgada por la plataforma global de divulgación 
ambiental, que evalúa la transparencia corporativa y el desempeño en materia de cambio 
climático. Este reconocimiento posiciona a Cemex entre un grupo selecto de empresas a 
nivel mundial que han demostrado un sólido liderazgo ambiental mediante la divulgación 
de información de alta calidad, la identificación de riesgos y oportunidades climáticas, y la 
implementación de acciones medibles alineadas con objetivos globales de descarbonización. 
La inclusión de la compañía en la “A List” refleja su más reciente contestación al cuestionario 
de Cambio Climático de CDP 2025. 

“Nos enorgullece haber alcanzado este reconocimiento por nuestros esfuerzos en materia de divulgación 
sobre cambio climático”, ha señalado Ricardo Naya, vicepresidente Ejecutivo de Sostenibilidad, 



HORMIGÓN PREPARADO 16/2026 58

Operaciones y Ventures de Cemex. “La transparencia es fun-
damental para impulsar acciones significativas, y seguimos 
comprometidos con generar avances en descarbonización 
rentable en beneficio de todos nuestros grupos de interés a 
nivel global”. 

La metodología de evaluación de CDP es ampliamente 
reconocida como el estándar de referencia en transparencia 
ambiental corporativa, y su base de datos es la más grande 
de su tipo en el mundo. La organización evalúa a las empre-
sas con base en la amplitud y calidad de su divulgación, 
la gestión de riesgos y la adopción de mejores prácticas. 
En 2025, más de 22.000 empresas divulgaron información 
ambiental a través de CDP, incluyendo muchas de las compa-
ñías más grandes e influyentes del mundo, que en conjunto 
representan más de la mitad de la capitalización bursátil 
global. Solo el 4% de ellas obtuvo un lugar en la “A List” de 
este año. Adicionalmente, Cemex fue reconocida con una 
calificación “A-” por sus prácticas de transparencia corpora-
tiva y acción en seguridad hídrica. 

Las calificaciones de CDP son utilizadas cada vez más por 
inversionistas y cadenas de suministro para orientar la toma 
de decisiones y promover prácticas empresariales sosteni-
bles. El mercado no solo continúa demandando informa-
ción ambiental integral, sino que también asigna un valor 
creciente a estos datos como insumo para la toma de deci-
siones. La información recopilada por CDP proporciona a 
empresas, inversores y responsables de políticas públicas los 
elementos necesarios para adoptar decisiones informadas 
con enfoque en sostenibilidad. Obtener un lugar en la “A 
List” reafirma el compromiso de Cemex con la transparencia, 
las prácticas sostenibles y la generación de valor para todos 
sus grupos de interés.

x  La planta de Morata de Jalón hace balance 
de año en su 48ª Comisión de Sostenibilidad                                 

Cemex ha celebrado la 48ª Comisión de Sostenibilidad de 
su fábrica en Morata de Jalón, un encuentro clave en el que 
se ha presentado el balance ambiental y social del último 
ejercicio, consolidando el compromiso de la compañía con el 
desarrollo sostenible, la transparencia y la colaboración con 
la comunidad local.

La Comisión de Sostenibilidad es un foro abierto y parti-
cipativo que reúne a representantes de Cemex, autoridades 
municipales, entidades sociales, grupos de interés y expertos 
ambientales, con el objetivo de compartir información, avan-
ces y objetivos en materia ambiental, social y de gobernanza. 
Este modelo de diálogo se viene celebrando regularmente 
desde 2008 y se ha convertido en un referente de colabora-
ción entre la planta y el entorno social de Morata de Jalón. 

Durante la 48ª edición, los participantes han hecho un 
exhaustivo repaso de los resultados obtenidos en el último 

año en aspectos clave. Además, se han compartido los retos 
y prioridades para el próximo año, reafirmando la importan-
cia de avanzar en la descarbonización del sector cementero 
y en la implementación de soluciones sostenibles a largo 
plazo. También se ha informado a los presentes sobre el 
estado del sector cementero español. 

La planta de Morata de Jalón ha sido recientemente reco-
nocida por su gestión ambiental, destacándose como un 
ejemplo de economía circular y sostenibilidad industrial. 
Además, ha obtenido la certificación de “Residuo Cero” otor-
gada por AENOR, convirtiéndose en la primera planta de 
cemento en Europa en alcanzar este hito. Este logro pone en 
valor su compromiso con la reducción de residuos y la opti-
mización de recursos, consolidando su liderazgo en prácticas 
sostenibles dentro del sector.

“La transparencia es fundamental 
para impulsar acciones significativas, 

y seguimos comprometidos con 
generar avances en descarbonización 
rentable en beneficio de todos nuestros 

grupos de interés a nivel global”. 
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molins consolida su estrategia de 

crecimiento del negocio de prefabricado 

de hormigón en el área de edificación 

residencial incorporando una planta 

con capacidad de producción de 45.000 

m2/mes y un equipo de 50 profesionales 

especializados ubicados en Toledo.

Molins ha dado un nuevo impulso en el crecimiento 
de su negocio de soluciones prefabricadas de hormi-
gón con la adquisición del 90% de Zenet, compañía 
dedicada a la fabricación y comercialización de pre-

fabricados estructurales armados y pretensados. Ubicada en 
Escalonilla (Toledo), permite a la compañía atender la alta 
demanda de construcción industrializada de vivienda en la 
zona central del país. César Abad, socio fundador de Zenet, 
continuará como accionista de la empresa tras la operación.

Fundada en 2007, la actividad de Zenet se focaliza en la 
edificación residencial, industrial y en obra civil. La empresa 
opera desde una planta de producción ubicada en una par-
cela de 184.000 m2 que permite producir 45.000 m2 mensua-
les de elementos para forjados. Su equipo está formado por 
50 profesionales.

La adquisición se enmarca en la apuesta de Molins por 
la construcción industrializada de vivienda residencial. 
Entre los productos principales de Zenet destaca la placa 
alveolar, uno de los elementos más utilizados en sistemas 

Molins adquiere Zenet 
Refuerza su apuesta por la construcción industrializada 

constructivos industrializados. La integración de la compa-
ñía permitirá ampliar la oferta de soluciones estructurales 
y reforzar la capacidad productiva, mejorando la eficiencia 
y la capacidad de respuesta a las necesidades del mercado.

Según Higini Alfageme, vicepresidente ejecutivo de 
Precast Business de Molins, “la adquisición de Zenet representa 
un paso importante en nuestra estrategia de crecimiento en solucio-
nes industrializadas de la construcción. Esta operación nos permite 
ampliar nuestra capacidad productiva con el apoyo de un equipo 
altamente especializado y con una compañía que ha sido gestionada 
con gran rigor y visión desde sus orígenes. La trayectoria de Zenet y el 
trabajo realizado por César Abad han sido claves para posicionarla 
como una empresa de referencia en su segmento. Su continuidad como 
accionista y la integración de su equipo reforzarán nuestra capacidad 
para ofrecer soluciones estructurales de alto valor, consolidando nues-
tra posición en un mercado en constante evolución”.

x  Tercera adquisición de prefabricados                                 

Con esta operación, Molins avanza en una hoja de ruta 
de crecimiento en soluciones prefabricadas de hormigón 
orientada a construir una red industrial con mayor cober-
tura geográfica y proximidad a los principales mercados de 
demanda, reforzando capacidades y portafolio para acelerar 
la construcción industrializada. 

Se trata de la tercera adquisición en el negocio de prefa-
bricados anunciada por Molins en los últimos meses, tras 
la compra de Concremat en Portugal y la adquisición de 
Baupartner en el sureste de Europa.

“La adquisición de Zenet representa 
un paso importante en nuestra 

estrategia de crecimiento en 
soluciones industrializadas de la 

construcción”, Higini Alfageme, 
vicepresidente ejecutivo de 
Precast Business de Molins.

Empresas
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CHRYSO, líder en el desarrollo de soluciones sostenibles en el sector de la construcción, 

lanza la nueva gama EnviroMix®, una gama global de productos y servicios innovadores 

destinados a controlar y reducir la huella de carbono del hormigón, dirigido a la 

industria del hormigón prefabricado y hormigón preparado.

Chryso lanza EnviroMix primera gama global de solucio-
nes y servicios de aditivos para el hormigón con el obje-
tivo principal de reducir la huella de carbono del sector. 
EnviroMix ofrece soluciones innovadoras para optimizar 

la formulación del hormigón.
Sus principales ventajas y características son:
• Reducción de CO2: Los aditivos EnviroMix permiten 

una reducción de hasta el 50% de las emisiones de CO₂ por 
metro cúbico de hormigón, contribuyendo significativamente 
a la sostenibilidad en la construcción.

• Altas prestaciones: A pesar de la reducción de la huella 
de carbono y del factor ck/cemento, los aditivos EnviroMix 
aseguran un alto nivel de rendimiento en todo tipo de 
hormigones.

• Mantenimiento de trabajabilidad: La gama EnviroMix 
mejora y optimiza las propiedades reológicas del hormigón, 
hormigones de baja viscosidad que facilitan su puesta en obra. 
Manteniendo la trabajabilidad en condiciones extremas sin 
merma de resistencias mecánicas.

• Versatilidad: Diseñados para ser utilizados tanto en la 
industria del hormigón prefabricado como en el hormigón 
preparado, adaptándose a las diversas aplicaciones y necesida-
des de nuestros clientes.

• Innovación en polímeros: EnviroMix integra polímeros 
específicos que optimizan y mejoran las prestaciones, espe-
cialmente en cementos con menor contenido de clínker (CEM 
II/B, CEM III, CEM IV ó CEM V).. 

x  Química para la Construcción                                 

El pasado 1 de Enero de 2026 inició su actividad la nueva 
unidad de negocio de Saint Gobain para dar respuesta una 
coordinada y eficaz a los retos del sector de la construcción.

Saint-Gobain Químicos para la Construcción nace para 
reforzar la presencia del grupo Saint Gobain en el sector de 
los morteros, el hormigón y el cemento. La nueva unidad de 
negocio integra las marcas de Chryso, Fosroc, GCP y Weber 
para impulsar la innovación, generar sinergias y reforzar la 
cercanía y servicio al cliente.

EnviroMix de Chryso
Primera gama global de soluciones y servicios para aditivos

Empresas
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La digitalización se ha convertido en un motor clave de innovación para cualquier 

industria, y el sector del hormigón no es una excepción. Gracias a la digitalización, el 

sector del hormigón puede alcanzar procesos más eficientes, precisos y sostenibles, 

desde la dosificación de los materiales hasta el proceso de mezcla y transporte, cada 

paso se puede controlar y ajustar de manera precisa para garantizar la consistencia y la 

calidad del producto final

Plan de Arco Electrónica
Para procesos digitalizadores en plantas de hormigón

Empresas

En Arco Electrónica, queremos que nuestros clientes ten-
gan a su alcance las tecnologías más innovadoras para 
optimizar y su eficiencia.

x  Automatización completa del proceso productivo      

Contamos con equipos propios de dosificación, que permi-
ten automatizar todo el proceso de producción: pesaje, dosifi-
cación, mezcla, descarga…etc. 

Se trata de equipos completamente configurables que se 
pueden adaptar a cualquier tipo de planta, permiten el inter-
conexionado y control de todos los elementos que inter-
vienen en el proceso (sensores, controladores, sistemas de 
pesaje…).

Arco Electrónica ha desarrollado un software especiali-
zado para plantas de hormigón y prefabricado, que permite 
controlar y supervisar todos los procesos de la planta: diseño 
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de mezcla, pesaje, dosificación, control de la producción, 
creación de informes o análisis de la eficiencia de la planta, 
entre otros.

x  Posicionamiento y sensórica de las hormigoneras      

El sistema de Control de Flotas Arcomov es de gran uti-
lidad para la localización y control de todos los vehículos 
que forman parte de los procesos de producción-procesado 
y venta del producto, sean hormigoneras, o transportes de 
materiales. Además, con la instalación de diferentes sensores 
en los vehículos, tendremos acceso al control de innumerables 
parámetros.

Permite el control total de la flota de vehículos en tiempo 
real mediante el uso de cartografía oficial de Google Maps, 
además de ser compatible con redes 2G/3G/4G.

x  Albarán digital – 
App ARCO FIRM                           

Arco Firma es una 
aplicación móvil que 
recoge de manera digi-
tal la firma del albarán 
a través de móviles o 
tablets.

La firma automática 
del albarán mejora, agi-
liza y simplifica la fac-
turación de hormigón. 
Además, ayuda a la 
reducción de impacto 
en el medioambiente, al 
disminuir significativa-
mente el uso de papel. 

Con Arco Firma se 
consigue una mayor eficiencia y la reducción de errores de 
transcripción y trámites administrativos, ya que el albarán 
digital se puede completar de forma rápida y sencilla. 

También, mejora la antención al cliente, que recibirá la 
información al momento de forma clara.

x  Mezcladoras 
industriales                                      

Diseño y fabrica-
ción de una amplia 
gama de mezcla-
doras industriales 
familiarizadas con la 
tecnología 4.0 para 
diversos sectores:

• Mezcladora Doble 
Eje | MDE

• Mezc l adora 
P l ane t a r i a  |  MST

• Mezcladora Vertical 
| MV

Hemos desarro-
llado sistemas avan-
zados que facilitan la 
recopilación de datos 
de tu mezcladora 
en tiempo real, evi-
tando la pérdida de 
información y mejo-
rando la eficiencia.
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Empresas

Divemo ofrece una plataforma innovadora diseñada para optimizar y agilizar todas las 

operaciones relacionadas con el transporte y la gestión de hormigón.

Digitalizando el hormigón
Encuentra camiones hormigonera para trabajar en tu planta 

L a solución integral para transportistas de hormigón y 
plantas de hormigón.

• Ahorra tiempo
Facilidad y rapidez para conseguir transporte de 

refuerzo en un solo click. Transporte diario, semanal, men-
sual o anual.

• Sincroniza todas tus actividades
Podrás ver un histórico de todos los servicios realizados 

o contratados.
• Rastreadores de hormigoneras
Deja que nuestra plataforma te muestre todos los camio-

nes disponibles para trabajar en tu planta de hormigón.
• Notificaciones en tiempo real

Recibe alertas en tu móvil cuando haya un camión hormi-
gonera / planta de hormigón disponible en tu zona.

• Comunicación entre ambas partes

Abraza el futuro del hormigón: 
Digitaliza tu negocio y piensa 

en el futuro contratando 
transporte de manera rápida, 

sencilla y ordenada.
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Conéctate con la otra parte para 
una descripción detallada del ser-
vicio y logra mejores resultados.

• Bloquea las malas experiencias
Bloquea a todos aquellos trans-

portistas o plantas de hormigón 
las cuales consideres que no se 
adaptan a tus necesidades.

• Abraza el futuro del hormigón
Digitaliza tu negocio y piensa 

en el futuro contratando trans-
porte de manera rápida, sencilla y 
ordenada.

• Valora los servicios
Podrás puntuar de 0-5 estrellas 

el servicio ofrecido.

x  Empresas de hormigón                                 

• Ahorra tiempo
Facilidad y rapidez para con-

seguir transporte de refuerzo en 
un solo click. Transporte diario, 
semanal, mensual o anual.

• Busca el camión que deseas
Búsqueda rápida del camión que 

deseas (3 ejes). Mayor capacidad 
para conseguir camiones.

• La tarifa la eliges tú
Elige como serán tus tarifas; a 

través de radiales o por horas. A 
mayor transporte, mejor servicio 
y mayor beneficio.

• Sin necesidad de conocer 
zonas nuevas

No hace falta conocer a los 
transportistas de la zona. Facilita 
la búsqueda de camiones hormi-
gonera para trabajar en tu planta 
de hormigón. Totalmente inde-
pendiente para cada planta de 
hormigón.

x  Transportistas                                             

• Aumento de trabajo y facilidad laboral
Facilidad y rapidez para conseguir nuevos clientes. 

Selecciona qué días estás disponible. Tu pones tus propios 
límites. Reducción del riesgo por disminución o pérdida de 
trabajo.

• Independencia por camión
Gestiona con independencia tus diferentes camiones hor-

migonera aunque estén en diferentes zonas geográficas.

• La tarifa la eliges tú
Elige tu tarifa; por horas o por radio de planta. Pon tu el 

precio y el mínimo diario. Obtén mayor beneficio.
• Expándete a zonas nuevas
Permite conseguir trabajo sin necesidad de conocer las 

plantas y personal de la zona. Facilidad de expandirte a 
nuevas zonas geográficas por tiempo limitado o ilimitado. 
Muévete donde esté el trabajo.
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Agenda

PROCEMCO’26
La Reunión del Cemento y el Concreto – PROCEMCO’26 se 

configura como un espacio internacional de referencia para 
el encuentro y el intercambio de conocimiento entre los 
principales actores del sector de la construcción. El evento 
se celebrará del 6 al 8 de mayo de 2026 en el Centro 
de Convenciones de Cartagena de Indias (Colombia). 
A lo largo de tres jornadas, PROCEMCO’26 ofrecerá 
un programa integral que combina contenidos técnicos 
y estratégicos de alto nivel con espacios orientados al 
networking profesional y al desarrollo de oportunidades 
de negocio. La agenda incluye sesiones académicas 
especializadas, una zona expositiva con soluciones 
y tecnologías innovadoras, reuniones corporativas, 
actividades sociales y demostraciones en vivo de productos 
y procesos constructivos. El encuentro está dirigido a 
profesionales, empresas e instituciones vinculadas al 
cemento, el concreto y los sistemas prefabricados, y tiene 
como objetivo facilitar el acceso a las últimas tendencias, 
avances tecnológicos y buenas prácticas que están 
marcando la evolución del sector a nivel global.

m	 Cartagena de Indias, Colombia. 

Premios CNC 2026
Tras el éxito de su primera edición, la Confederación Nacional 

de la Construcción (CNC) convoca los Premios CNC 
2026, con el objetivo de reconocer la contribución de las 
pequeñas, medianas y grandes empresas del sector a una 
construcción más innovadora, responsable y comprometida 
con el desarrollo sostenible. Estos galardones forman parte 
de la celebración de la Noche CNC, un encuentro que 
refuerza la visibilidad y el reconocimiento social del sector.

La II Edición de los premios busca poner en valor aquellas 
iniciativas empresariales que, por su impacto positivo en 
las personas, el planeta y la prosperidad, contribuyen al 

crecimiento económico y a la transformación del tejido 
productivo.

15º Simposio Internacional de 
Pavimentos de Hormigón
Organizado cada cuatro años, el Simposio Internacional de 

Pavimentos de Hormigón es el principal foro mundial 
para el intercambio de conocimiento técnico, experiencias 
y avances en el diseño, construcción, mantenimiento y 
sostenibilidad de pavimentos de hormigón. La próxima 
edición se celebrará en Málaga, con la colaboración activa 
de ANEFHOP, y reunirá a profesionales, investigadores y 
empresas del sector procedentes de todo el mundo. En su 
anterior convocatoria en Cracovia, el evento contó con 
la participación de más de 250 expertos de 30 países y la 
presentación de más de 100 comunicaciones técnicas. El 
simposio representa una oportunidad única para posicionar 
a España como referente internacional en innovación 
aplicada al hormigón.

m	 Málaga. 

II Congreso del Hormigón
Encuentro promovido por ANEFHOP que reúne a empresas, 

expertos, administraciones y agentes del sector para 
reflexionar sobre los principales desafíos y oportunidades 
del hormigón preparado en España. El Congreso aborda 
cuestiones clave como la sostenibilidad, la transformación 
digital, la normativa técnica, la seguridad laboral y la 
evolución del mercado. Concebido como un espacio 
de debate, aprendizaje y colaboración, el evento busca 
impulsar una visión compartida del futuro del sector, 
reforzar su papel estratégico en la construcción y visibilizar 
las iniciativas que están marcando la diferencia en plantas, 
obras y empresas de todo el país.

m	 Granada. 

Asamblea General ANEFHOP
 La Asamblea General es el principal órgano de representación y participación de las empresas asociadas a ANEFHOP. En esta 

jornada se presentan los resultados anuales de la Asociación, se aprueban los planes de actuación y presupuestos, y se 
comparten los avances en las distintas áreas de trabajo: técnica, normativa, medioambiental, laboral y de comunicación. 
La Asamblea constituye además un espacio de encuentro sectorial, donde se refuerzan los vínculos entre empresas, se 
debaten los retos comunes y se reconoce el esfuerzo colectivo por impulsar un sector más competitivo, sostenible y unido

m	 Madrid. 

27 de mayo de 2026

Del 12 al 13 de mayo de 2027

Del 3 al 6 de noviembre de 2026

19 de mayo de 2026

Del 6 al 8 de mayo de 2026
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